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DEDICATORIA

Dedico este libro a todo hombre y mujer que esta

dispuesto a hacer decisiones de calidad en su vida,
decisiones que hacen la diferencia para mejorar el
mundo en que vivimos, y en especial a los mentores
con los que Dios ha enriquecido mi vida, a quienes he
visto no solo entender esta verdad sino hacer de ella la
norma de sus vidas, ellos son; el Dr. MIKE
MURDOCK, JOHN C. MAXWEL, RODOLFO
FONT, DANTE GEBEL, ROBERT T. KIYOSAKI,
GUIDO RAUL AVILA, JON HENRY MILLAN y
finalmente JUAN BALLISTRERI, un amado
hermano y amigo de la ciudad de Cordoba, Argentina,
a ellos mi gratitud y mis respetos, ustedes han sido una
fuente de inspiracion y un modelo que ha influenciado
mi vida constantemente, pido a Dios para que hombres
como ustedes se multipliquen por toda la tierra y
juntos podamos mejorar el mundo en que vivimos,
desarrollando al maximo el potencial del activo mas
importante de esta creacion, el ser humano, por quien
Dios estuvo dispuesto a pagar el mas alto precio por su
recuperacion, pudiéramos decir que esta fue la
transaccion de negocio mas costosa de toda la historia,
cuando Dios se dispuso a pagar la hipoteca que pesaba
sobre la raza humana, Dios lo arriesgd todo en esta
negociacion, porque consider6 justo el alto precio que
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pagd para recuperar lo mas valioso de su creacion, el
hombre, aqui comienza el valor de nuestro YO
CORPORATIVO C.A. El negocio de mi vida.

Quiero aprovechar la oportunidad, para agradecer a
varias personas que dieron un poco de su tiempo, para
que esta publicacion se hiciese una realidad, ellas son
mis secretarias; Jusbelis Porras y Erica Molinares,
quiénes mecanografiaron el manuscrito de este libro,
pero en especial quiero agradecer a mi amada esposa,
Elizabeth de Leén, quien no solo ayudé en el
manuscrito inicial, sino que al igual que yo se desvelo
varias noches para corregir el producto final de este
libro, gracias por tu comprensién y colaboracion mi
amor, como siempre hicimos un buen equipo de
trabajo juntos.



YO SOY UN NEGOCIO

INTRODUCCION

Creci dentro de un contexto religioso donde negociar

era algo asi como un mal necesario, la premisa era;
tienes que trabajar para vivir o vivir para trabajar,
porque de otro modo te morirds de hambre, por otra
parte mis padres y los padres de mis amigos no
cesaban de decir que si no obtenia un titulo nunca
llegaria a ser alguien en la vida, luego con el tiempo
descubri que las personas con titulos y mejores notas
no son las que ganan mas dinero, y todo esto me
confundi6 mas todavia, hasta que con el tiempo
descubri que TODO ES UN NEGOCIO, la vida es
un negocio y el mas grande negociador de todos es
Dios, de esta realidad surgi6 una nueva premisa:
Mi habilidad para negociar determina mi calidad
de vida en la tierra.

La habilidad para lograr las riquezas no es otra cosa
que la mentalidad de negocio que aplicamos a lo que
hacemos, y lo mds asombroso es que esta habilidad
proviene de Dios.

So6lo hay dos tipos de personas; los emprendedores y
los dependientes, y la diferencia entre ambos es que los
emprendedores descubren que ellos mismos son un
negocio andante que podriamos llamar; “MI YO
CORPORATIVO C.A.”, si, usted es un negocio, y
puede aumentar su valor cuando quiera, de hecho, si
esta leyendo este libro estoy seguro que usted desea
mejorar su calidad de vida y realizar el suefio de una
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vida exitosa y productiva que lo retribuya, lo
recompense, y le rinda honor a su Creador, en tanto
que usted se convierte en factor de bendicién para sus
semejantes, de seguro quiere dejar un legado de vida
que trascienda mas alld de sus dias y ser recordado por
ello en las proximas generaciones, o al menos esta
suficientemente cansado de su actual estilo de vida, por
lo cual ha decidido cambiar su signo negativo por el
positivo y asi encontrar su lugar en la vida, para
desarrollar al maximo su potencial, Si usted tiene
hambre por el éxito y quiere vivir al maximo su vida y
no solo vegetar mientras vive, usted tiene una
herramienta en sus manos que le ayudard a cambiar los
paradigmas que lo han limitado hasta el dia de hoy,
empezara a ver de otro modo la vida y las
oportunidades que ella le brinda cada dia.

En este libro usted descubrird su valor corporativo, y
como aumentar el valor agregado de su vida,
reconociendo que no existe ninguna diferencia entre
usted y su negocio, de hecho, el negocio es un reflejo
de lo que usted es, si usted es descuidado, entonces su
negocio se vera descuidado, la gente que trabaja para
usted termina siendo un reflejo de para quien trabajan,
usted asumiré el control su vida y dejara de ser una
agenda de terceros, y lo mas importante, desarrollara
una mente negociadora y la sabiduria necesaria para
empezar a trabajar en el negocio de su vida, en vez de
vivir para trabajar.
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En el primer libro concluimos que la vida es un

negocio, en el segundo libro identificamos el mejor de
todos los negocios, El Reino de Dios, en este libro
descubriremos la empresa llamada “El Yo
Corporativo C.A”, usted es el fundador, presidente y
accionista del cien por ciento de las acciones de esta
empresa, usted se verd a si mismo como una
corporacion rentable y bien administrada, aprendera
como aumentar valor agregado a su vida, descubrira
cuales son sus activos y pasivos y como negociar con
ellos para que sean mas rentables, finalmente usted
descubrira el empresario que siempre estuvo dentro de
usted, y lo expresard desarrollando al méaximo todo su
potencial, convirtiéndose en un negocio atractivo para
todos los que le rodean, la premisa es muy simple, mi
negocio es un reflejo de mi, quienes trabajan para mi
son un reflejo de para quien trabajan, no somos
distintos a nuestro negocio, si usted quiere que su
negocio cambie, entonces usted tiene que cambiar, si
usted mejora y crece como persona su negocio crecera
también, somos el corazén de nuestros negocios, para
ser exitoso en cualquier empresa de la vida
necesitamos trabajar para el bien de nuestras vidas, y
no solo trabajar para vivir, dicho de otra forma,
debemos trabajar en el vivir, al finalizar este libro,
usted nunca mdas volverd a ser la misma persona,
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cambiara su cosmovision del mundo, rompera los
paradigmas que lo limitaron hasta hoy y se convertira
en una persona realizada, productiva y mas valiosa, en
consecuencia vivira una vida mas plena y feliz, Todo
esto sin contar el bienestar que a través de usted llegara
a todos lo que le rodean, lo veran atractivo, y sobre
todo lo veran como un buen negocio para ellos, su
familia, sus amigos y sus empleados agradeceran a
Dios el que usted haya descubierto su Yo Corporativo
C.A., la mas valiosa e importante de todas las
empresas jamas creadas, ciertamente el hombre es el
objeto de todo lo creado por Dios, y cuando fue
necesario rescatar esta empresa Dios estuvo dispuesto
a invertirlo todo, Dios es quien le asigna valor
accionario al Yo Corporativo C.A.; ;Cuanto vale El
Yo Corporativo C.A.?, Vale Cristo, Si, cien por cien
Cristo es el valor de esta corporacion, ni mas ni menos,
y cuando esta empresa se asociada con el negocio de
Dios, su rendimiento y utilidades se hacen mucho mas
rentables.

UN TIEMPO DE CAMBIOS RADICALES

Hoy mas que nunca se hace imperativo pensar en
nosotros como emprendedores y dejar de ser
asalariados dependientes, en la era de la informacion
aumenta el desempleo, muchas profesiones se vuelven
obsoletas en corto tiempo, y el negocio toma
proporciones globales, evidentemente también es una
época de oportunidades extraordinarias, pero si
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fracasamos en vernos como un negocio seremos
dejados atrés y fuera del abanico de oportunidades.

"SI NO TE VES COMO UN NEGOCIO YA
ESTAS FUERA DE LOS NEGOCIOS”

Carecer de una mentalidad de negocio en este tiempo
es igual a suicidarnos en el mundo de los negocios, ya
existe una lapida con tu nombre que dice; Aqui murio
uno que pudo ser pero no fue, el parte medico dira;
causa de la muerte: Estrefiimiento mental agudo,
acompanado de negligencia para descubrir Yy
desarrollar al Yo Corporativo C.A.

ESTABLECIENDO PRIORIDADES PARA
UNA MENTALIDAD DE NEGOCIOS

Estudios recientes han demostrado que el coeficiente
intelectual s6lo es responsable del 20 % de nuestro
éxito, el 80 % restante de nuestro éxito viene de la
inteligencia emocional.

C.I1. =20 % de éxito en la vida.

LLE. =80 % de éxito en la vida.

es claro que debo hacer una mayor inversion en la

inteligencia emocional, la ciencia ha demostrado que

nuestro C.I. queda establecido al nacer, y que en el

resto de nuestra vida s6lo aumenta unos puntos, es por

ello que buenos estudiantes terminan siendo empleados
12
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de estudiantes regulares, la diferencia no esta en el
coeficiente intelectual, sino en una mente de negocio
que ha sido formada, y ha aumentado su valor
agregado por medio de la inteligencia emocional, las
ventas y la gerencia requieren mayormente de la LE.,
ser un buen padre, un buen ministro y un empresario
exitoso requieren fundamentalmente de L.E., la buena
noticia es que la L.E. se puede incrementar durante
toda nuestra vida, lo cual implica que podemos
controlar hasta un 80% de todos nuestros logros, la
inteligencia emocional es responsable del crecimiento
personal, si usted crece su empresa también, recuerde
que la empresa es un reflejo de usted, los principios
que compartiremos en este capitulo le ayudaran a:

e Incrementar su valor comercial
e Desarrollar su LLE.

e Aumenta su valor agregado
personal

e Expresar su Yo Corporativo C.A.

Cuando hablamos de aumentar nuestro valor agregado,
no estamos hablando de superar a nuestro competidor,
sino de conquistarnos a nosotros mismos, ademas,
cuando aumentamos nuestro valor agregado,
aumentamos nuestras ganancias, por ejemplo; yo elijo
ir al restaurante donde no so6lo el menu es bueno, yo
considero el ambiente, la calidad del servicio, la
higiene del establecimiento, el ambiente musical, el

13

YO SOY UN NEGOCIO
estado del mobiliario, la seguridad del estacionamiento
para mi vehiculo y la calidad del mend, como puede
ver no solo la comida es importante, todos esos
detalles son valor agregado al negocio que me gana a
mi como cliente, y no s6lo a mi, sino a todas las
personas a quienes les recomiendo este negocio,
mucha gente piensa equivocadamente, que es una
perdida invertir en todas esas cosas que no son la
comida, pero se equivocan, y esa es la razon por la que
no aumentan sus ganancias, alguien me dijo en una
oportunidad que yo era muy presumido, por el hecho
de realizar mis reuniones de iglesia en un saléon de
hotel, esa persona pensaba que debiamos reunirnos en
un lugar menos costoso, sin importar que no
tuviéramos aire acondicionado y los servicios basicos
para atender al publico, que lo mejor era buscar un
terreno, poner un techo, y alli realizar nuestras
celebraciones al aire libre, por supuesto yo preferi que
¢l se fuera, en vez de disminuir el valor agregado que
le ofreciamos a la congregacion, claro que para adorar
a Dios cualquier lugar es bueno, pero el valor agregado
a esa reunion permitia que mas personas se unieran en
nuestra celebraciones, jimaginen un momento nuestra
realidad?, Vivimos en una ciudad muy calurosa,
(Maracaibo, Venezuela) aqui tenemos hasta cuarenta
grados centigrados a la sombra casi todo el afio, a eso
sumele la falta de servicios como agua y bafos,
[ Se congregaria con nosotros pudiendo ir a una
reunion donde le brinden mas comodidades y
servicios?, Afortunadamente no presté atencion al
consejo de esta persona, actualmente nos reunimos en

un edificio con oficinas, aire acondicionado en todos
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sus ambientes, y todos los servicios basicos para
atender al publico, a eso agrégale un protocolo
esmerado, mantenimiento constante de toda la
edificacion, buena musica y excelente disertacion de la
palabra, para la gente es una bendicion estar con
nosotros varias horas celebrando al Sefor, en nuestras
reuniones le ofrecemos valor agregado a las personas
que se congregan con nosotros.

Durante una pequefia etapa de transicidén, cuando
salimos del hotel cometimos el error de mudarnos
temporalmente a un teatro sin aire acondicionado, el
calor era sofocante, y la atencion que nos dispensaba la
gente que nos arrendd el teatro era malisima, como
resultado perdimos cerca de cien personas antes de
llegar a la edificacion donde hoy realizamos nuestras
actividades, por otra parte, hay hoteles a los que nunca
mas regresaré, debido a su falta de valor agregado en el
servicio que prestan, en una oportunidad me apresuré a
seleccionar una empresa para imprimir el libro
“Lideres para el Tercer Milenio”, que ahora se
llama; “Cualquiera puede ser un Lider”, y me he
arrepentido hasta el dia de hoy, el contenido del libro
es extraordinario, pero la calidad del empastado es
malisima, las hojas se desprenden con mucha facilidad,
por supuesto que esto le resta valor agregado al libro, y
habla mal de mi aunque el contenido sea muy bueno,
esto termina afectando las ganancias, el valor agregado
de un libro depende de varios elementos en conjunto;
Una buena portada, una buena impresion, un excelente
empastado, a todo esto sumele su valor real, un buen
contenido, y tendrd un producto de mayor venta, no
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basta que el producto sea bueno para que se venda
bien, es necesario el valor agregado para que las ventas
mejoren.

"EL VALOR AGREGADO AUMENTA
NUESTRAS GANANCIAS”

Queda claro la importancia de aumentar el valor
agregado a nuestro negocio para aumentar nuestros
ingresos, lo cual significa mejorar nuestra calidad de
vida y la de los que negocian con nosotros, cuando
reciben lo mejor de nosotros, ya sea un bien o un
servicio, sobre todo cuando yo soy el negocio, la buena
noticia es que si podemos aumentar el valor agregado
de nuestra vida, en por lo menos un 80%,
convirtiéndonos en un negocio atractivo, competitivo y
productivo en el mercado de la vida, no basta ser
bueno, tener potencialmente las mejores habilidades o
el mejor producto del mercado, debemos parecer los
mejores, de tal forma que la gente pueda verlo y
comprobarlo, y la unica forma de lograrlo es,
mejorando yo, recuerde que el negocio es un reflejo de
su propietario, en realidad no existe ninguna diferencia
entre usted y su negocio, lo que hacemos es un reflejo
inequivoco de lo que somos, no hacemos para llegar a
ser, Lo que soy determina lo que hago, si mejoro quien
soy, sin lugar a dudas mejorard lo que hago
proporcionalmente.
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"MI NEGOCIO MEJORA

PROPORCIONALMENTE AL AUMENTO DEL
VALOR AGREGADO DE MI VIDA"

Al aumentar el valor agregado de mi persona,
aumentara el valor de mi cotizacién en el mercado, y
la demanda de lo que soy y ofrezco a otros, al ser mas
valioso, tendré mds oportunidades de negocio, se
aumentard la cartera de clientes que requieren el bien o
servicio que ofrezco, y como consecuencia directa de
ello se multiplicaran mis ganancias, (Esta listo para
aumentar el valor agregado de su Yo Corporativo
C.A?, Si su respuesta es Si, acompafieme en el estudio
de los valores y principios que debe incorporar a su
nueva empresa, y observe como muy pronto el valor de
las acciones de su “Yo Corporativo C.A.”
aumentaran su valor progresivamente, convirtiéndolo
en un negocio rentable y atractivo para todos lo que le
rodean.

(CONQUISTAR AL MERCADO O
CONQUISTARNOS A NOSOTROS
MISMOS?

Nunca podras conquistar el mercado a tu alrededor
hasta que no te conquistes a ti mismo, para la mayoria
es mas facil disefiar una estrategia para superar a su
competidor, en vez de implementar un programa de
superacion personal, en mi libro anterior “Cualquiera
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puede ser un Lider”, estableci una premisa; “El éxito
tiene un precio se paga al contado y por
adelantado”, por supuesto que nadie dice que la tarea
sea facil, lo que si es cierto, es que es mas alto el
precio que se paga por elegir vivir una vida mediocre,
que el que se pagaria por disfrutar una vida de éxito,
excelencia, prosperidad y felicidad plena, a la larga
siempre es mas caro no pagar el precio del éxito.

La informacion que le ofrezco en este libro ha
cambiado la vida de miles de personas, y podria
cambiar la suya, pero no depende del conocimiento
que adquiera, sino de lo que decida hacer con lo que ha
aprenda.

“NO ES LO QUE SABEMOS SINO LO QUE
HACEMOS CON LO QUE SABEMOS LO QUE
HACE LA DIFERENCIA EN NUESTRA VIDA"

No es la medicina que receta el médico o lo que
compras en la farmacia lo que te ayuda a sanar, sino la
medicina que ingieres siguiendo exactamente las
instrucciones del medico, de igual forma es con toda la
sabiduria practica de este libro, de nada te servird si
solo la acumulas como conocimiento y no la aplicas a
tu vida diaria, pero, si por el contrario la incorporas a
tu vida, yo te aseguro que tu “Yo Corporativo C.A.”
pronto sera una de las empresas lideres del mercado.
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"UN PRINCIPIO PUEDE PENETRAR DONDE

NADIE MAS LO HARA LOGRANDO
VICTORIAS QUE NADIE OCTUVO ANTES"

19 20



YO SOY UN NEGOCIO

LA BASE PARA EL
CRECIMIENTO

ASUMA EL CONTROL DE SV
YO CORPORATIVO C.A.

El primer valor que quiero enfatizar es la

Responsabilidad, cuando hablamos de crecimiento o
superacion personal, estamos hablando de madurez, y
es imposible considerar a alguien maduro si no asume
la responsabilidad de su vida, vivimos en una sociedad
donde la gran mayoria evade sus responsabilidades,
siempre es mas facil culpar a otros por los resultados
que obtenemos, pero a la larga es mucho mas costoso
el precio de esta conducta infantil, si, es propio oir a un
nifo decir; la culpa no es mia, Yo no tuve la culpa, fue
mi hermano, jyo no fui!, Pero es impropio que un
adulto lo diga, y menos uno que espera ser un
emprendedor exitoso, S0lo merecen dirigir aquellos
que asumen responsabilidad, nunca tendrd éxito en
ningiin negocio a menos que asuma la responsabilidad
total por los resultados que obtenga, usted encontrara a
su alrededor a un sin numero de personas echandole la
culpa a otros de lo que obtienen en la vida, por
ejemplo; le echan la culpa al competidor por su baja en
las ventas, a un Fat Food por su obesidad, a la
tabacalera por su vicio de cigarrillos, a los traficantes
de drogas por su adiccién, a la suegra por sus
problemas familiares, al diablo por su fracaso, y en

ultimo lugar a Dios por su mala fortuna, pero nunca
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reconocen su responsabilidad directa en lo que
obtienen.

"UN LIDER PUEDE RENUNCIAR A TODO
MENOS A SU REPONSABILIDAD"

USTED ES RESPONSABLE POR TODO LO
QUE OBTIENE EN LA VIDA

Usted no es responsable por el nombre que le pusieron
sus padres, por el color de su piel, por el lugar donde
nacio, por los padres que le tocaron, pero si eres
responsable de lo que haces con tu vida, quedarte sin
elecciéon y resignarte a lo que algunos llaman el
destino, para aceptar todos los reveces de la vida como
la voluntad de tu creador para tu vida no es una opcion
valida, Es cierto que eres libre para elegir, pero de
lo que no eres libre es de las consecuencias de tus
elecciones, usted es hoy la suma de todas las
decisiones que hizo en el pasado, usted es y tiene hoy
exactamente lo que merece, quizas esta esperando que
el gobierno de su pais haga algo por usted, o se queja
por lo que otros no han hecho por usted, pero en
realidad su vida no esta determinada por lo que pasa
fuera de usted, sino por lo que pasa dentro de usted,
Dios lo puso todo dentro de ti, para asegurarse de que
nadie pudiera impedirte desarrollar al maximo tu
potencial, si eres uno de los que no hace decisiones
para no asumir responsabilidad, en realidad ya has
hecho una decision, cuando decides no elegir, le
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otorgas a otros el derecho de elegir por ti, por eso eres
una agenda de terceros, esa es la consecuencia de tu
decision, nunca seras un emprendedor cuando le das a
terceros la responsabilidad de elegir por ti, jamas
descubrirds “El Yo Corporativo C.A.”, que es tu
fuente de bienestar en la vida, Elija hoy asumir la
responsabilidad de su vida, y empiece a construir el
futuro que tanto anhela para usted y su familia, usted
es responsable de descubrir en primer lugar; ;Quién es
usted, porque esta aqui, de donde viene, quien es su
creador, y cual es su mision en la vida?, Cuando usted
tiene claro el propdsito de su vida y conoce los dones,
habilidades y destrezas con las que ha sido dotado, es
mucho mas facil descubrir “El Yo Corporativo
C.A.” y el mercado que usted atenderd, y sin lugar a
dudas dejara de ser una agenda de terceros para asumir
la presidencia de su empresa.

EL SINDROME; YO NO TUVE LA CULPA

En los Estados Unidos de Norte América uno ve unas
situaciones insoélitas de irresponsabilidad ciudadana,
donde todos son culpables menos ellos mismos, usted
vera demandas por cualquier acto irresponsable de las
personas, por ejemplo; una madre demand6 a un Fat
Food por la obesidad de su hijo, a quien ella misma
llevé a comer todos los dias a ese negocio, alguien mas
demand¢ a la tabacalera, por el cancer de garganta que
sufre después de fumar tres cajas diarias de cigarrillos
por treinta y cinco afios, si matan a un menor a las
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cuatro de la manana, alguien dird; ;Qué clase de
padres permiten que un nifio este a esa hora en la
calle?, Pero los padres de ese nifio le echan la culpa al
sistema educativo, al vecindario donde vive, al diablo
o al gobierno local, es impresionante como nadie
quiere asumir responsabilidad en sus vidas, en mi
ciudad, Maracaibo, Venezuela se maneja muy mal, y la
mayoria de los conductores se lo atribuyen al calor, se
pasan la luz roja del semaforo, no respetan los pares,
violentan toda ley elemental de transito, sufren
accidentes, y todo es culpa del calor, que facil es para
algunos evadir la responsabilidad de sus decisiones y
actos, Un pais deja de ser subdesarrollado cuando
sus ciudadanos son responsables, el desarrollo de
un pais no esta determinado por la cantidad de
recursos que tiene su geografia, sino por la actitud
de madurez que asumen sus ciudadanos, Por otra
parte, hay quienes en paises desarrollados han hecho
de la irresponsabilidad un medio para obtener
ganancias, imaginese; un ladron penetr6 en una casa
por el techo para robarla y en el intento se cayd sobre
la cocina y se hirid con un cuchillo, ;qué hizo la
familia de este ciudadano modelo? Demandd a los
duefios de la casa, por la condicion insegura en su
hogar, que fue responsable de la lesion de su angelito,
en USA se radica un promedio de veinte millones de
demandas cada afio, de las cuales, un porcentaje alto
son demandas para obtener ganancias por la
irresponsabilidad, y por insdlito que parezca, un gran
numero de ellas logran su cometido, miles de personas
vagas se hacen pasar por enfermos, para que el Fondo

del Estado los incapacite, y ellos ganen dinero sin
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trabajar, hace algunos afios me consegui a un personaje
en Puerto Rico, quien me consultd después de oirme en
una conferencia, y me hizo la siguiente pregunta; ;Esta
bien hacerse pasar por loco para no trabajar, y asi
obtener mi salario por incapacidad?, Que patética es
una persona que por no querer mejorarse a si mismo, o
mejorar su empleo, su salud, sus finanzas, o sus
relaciones familiares, le eche la culpa a todos a su
alrededor.

“"LA FORMA CORRECTA DE DESARROLLAR
SU YO CORPORATIVO C.A. NO ES
EVADIENDO RESPONSABILIDAD, SINO
ASUMIENDO LA RESPONSABILIDAD
TOTAL DE SU VIDA"

(PASAJEROS O CONDUCTORES?

Hay dos tipos de personas en la vida; Los
Espectadores, los que s6lo observan que sucede, y
Los Protagonistas, que hacen que las cosas ocurran,
un comercial de Volkswagen en TV los definio asi;
“Hay dos tipos de personas en el camino de la vida,
los pasajeros y los conductores”, ;Qué es usted en su
vida? un pasajero o un conductor, ;Asume usted la
responsabilidad por la conduccion de su vida o se la
delega a alguien mdas?, Un espectador suele ser un
critico de los protagonistas, pero nadie es recordado
por criticar, solo recodamos, honramos y celebramos a
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los protagonistas de la vida, deje a un lado las excusas,
no le eche la culpa a otros, y empiece a ser responsable
de las condiciones de su vida, cuando usted es el
conductor tiene la facultad de elegir por cual camino
quiere transitar en la vida, claro que ser conductor
implica cierto riesgo, ademas hay que aprender a
manejar, claro, esa es parte de la responsabilidad;
aprender y aceptar desafios, pero siempre es
gratificante cuando los resultados deseados aparecen,
para recompensar a alguien por asumir la
responsabilidad de su vida.

UNA DECISION DE CALIDAD LO CAMBIA
TODO

Les contaré una anécdota de mi vida para ilustrar cuan
importante es asumir la responsabilidad de tu vida,
hace unos veinticuatro afios mi familia tom6 la
decision de mudarse definitivamente para Espafia, mis
padres vendieron todo, compraron los pasajes, y habian
hecho muchos planes con mi vida, al tal punto, que
estaban promoviendo una relacion amorosa entre una
prima y yo, y todo esto a la distancia, a través de cartas
y con el aval de toda mi familia, para mi era dificil, ya
que no veia a esta joven desde que éramos muy nifios,
imaginese, solo tenia seis afios cuando la vi por ultima
vez, pero como es sabido, en las costumbres de muchas
familias Europeas, se daban estos arreglos a la
distancia, incluso algunos se casarén por poder, Sin
conocerse, estando en dos paises distintos, ese fue el
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caso de una tia mia, en fin, yo era un joven de veinte
afos de edad y estaba en la agenda de mis padres; pero
yo no habia tomado ninguna decision al respecto, y de
no haberlo hecho hoy no fuera quien soy, y me hubiera
alejado por completo del propdsito de mi vida, para ese
momento me enamoré de la que hoy es mi esposa y
madre de mis dos hijos, lo cual me llevd a tomar una
decisiéon de calidad en mi vida, no viajar con mis
padres, rechazar la oferta de su agenda para mi,
terminar la relacion que tenia por cartas con mi prima,
y quedarme solo en Venezuela, sin nada, para
comenzar de cero, recuerdo que alquilé una habitacion,
y empecé a trabajar en una panaderia, claro, tenia a mi
novia, y lo mas importante, estaba lleno de suefios en
mi corazon, descubri la mision de mi vida, sali de la
agenda de terceros y entre a la agenda de Dios para mi
vida, hoy después de veinticuatro afios, se que asumir
la responsabilidad de vida en ese momento, fue una
decision correcta, soy un hombre feliz y realizado,
tengo una familia extraordinaria, y descubri al
“Yo Corporativo C.A.” que hay en mi, mi vida esta
llena de significado, y Dios me dio una mision
maravillosa, ayudar a otros a encontrar su propdsito en
la vida, coadyuvandolos a desarrollar al méximo su
potencial, al principio no fue facil, he pagado un
precio, pero la recompensa lo ha valido todo y mas, La
recompensa solo se manifiestan en la vida de los que
asumen su responsabilidad, indudablemente conlleva
riesgos, pero el peor de los riesgos es no asumir
responsabilidad, nunca corras el riesgo de no
arriesgarte, No arriesgarte es la forma mas

arriesgada y sin garantia de vivir la vida.
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"SI NO ARRIESGA LO QUE ES POR LO

QUE QUIERE SER NO LO MERECE
Y NUNCA LO SERA"

"SI NO ARRIESGA LO QUE TIENE POR LO
QUE QUIERE TENER NO LO MERECE
Y NUNCA LO TENDRA"

Arriesgue lo que es y lo que tiene, por lo que quiere ser
y tener, y solo entonces estara en camino de lograrlo,
pero para eso es necesario asumir responsabilidad en la
vida, no me imagino que hubiera sido de mi vida si no
hubiese hecho esa decision cuando sélo tenia veinte
afios, pero una cosa si es cierto, jamas me he
arrepentido de haberlo hecho, puedo decir que he
construido una vida exitosa y siento satisfaccion por
ello, yo hago lo que amo y amo lo que hago, la vida
esta llena de significado para mi, es triste ver a
cantidades de personas llegar a la ancianidad llenas de
frustracion, por todas las cosas que pudieron hacer y
no hicieron a causa de su falta de decision en la vida,
por el solo hecho de no asumir la responsabilidad de su
vida en un momento dado, cuando una persona vive
sin descubrir la razon de su vida, e ignora su
“Yo Corporativo C.A.” realmente no vive, vegeta
entre tanto que otros le asignan a su vida lo que ellos
quieren, cuando no tienes agenda propia, vives por la
agenda de terceros, y lo que es peor, nunca te sentiras
realizado ni recompensado en la vida que vives, y de
todo eso le echarés la culpa a otros, cuando en realidad
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el Unico responsable de ello es usted, por vivir de
espalda a la responsabilidad.

S6lo usted y nadie mas, es el unico responsable de su
vida y de lo que obtenga en ella, el asumir
responsabilidad es lo que separa a los nifios de los
hombres, los que fracasan de los que tienen éxito en la
vida.

Recuerda: nadie puede perder peso por ti, nadie puede
estudiar por ti, nadie debe decidir por ti, estoy seguro
que estards de acuerdo conmigo en que nadie debe
hacer el amor con tu esposa por ti; de la misma forma
nadie debe vivir tu vida por ti, ti eres el unico
responsable de tu éxito o fracaso y nadie mas.

YA ASUMIO SU POSICION DE PRESIDENTE
DEL YO CORPORATIVO C.A.?

Estoy seguro que usted renunciaria de una empresa que
no asume responsabilidades, y olvida el compromiso
con sus clientes y trabajadores, asimismo; ;cOmo cree
que se sentira la gente acerca de tu compafiia el
“Yo Corporativo C.A.”, si usted llega tarde, gira
cheques sin fondos, y no cumple sus promesas?, Dé
esta forma, su valor comercial se reducird ante los ojos
de ellos, pronto se alejaran de usted, y buscaran a una
persona que les ofrezca mayores garantias y muestre
responsabilidad, usted es la Gnica persona responsable
de darle valor agregado a su vida.
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(A QUIEN LE ECHA LA CULPA?

e Estd lleno de deudas, le echa la culpa al
gobierno.

e Gana poco dinero en el trabajo, le echa la
culpa al jefe.

e Lo despidieron del trabajo, le echa la culpa a
la empresa.

e Tiene una amante y su matrimonio esta apunto
de romperse, le echa la culpa a la esposa.

¢ Tiene un vicio que lo estd matando, le echa la
culpa a los Colombianos.

e Se muere un familiar por negarse a recibir
tratamiento médico, le echa la culpa a Dios.

e Se muere un amigo por andar en malos pasos,
le echa la culpa a un ser imaginario llamado el
diablo.

Puede jugar este juego toda la vida, o asumir la
responsabilidad de cambiar su condicion, a fin y al
cabo nadie mas puede cambiar tu vida.

r

LIBERTAD ES SINONIMO DE RESPONSABILIDAD

Mucha gente no anhela ser libre, porque libertad
implica asumir responsabilidad, para la gran mayoria
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de la humanidad, es mas fécil esperar que alguien mas
tome las decisiones por ellos, para luego tener a quien
poder echarle la culpa por los resultados obtenidos,
piensan erradamente que si no hacen decisiones no son
responsables por los resultados, por eso nunca son pro
activos, de ningin modo toman iniciativas, y viven
todas sus vidas por la agenda de terceros, el no hacer
decisiones ya es una decision, has decidido que otro
decida por ti, pero igualmente eres responsable de esa
decision, solo la gente libre y original son las que
hacen decisiones en la vida, claro que corren el riesgo
de equivocarse, pero eso no les impide asumir la
responsabilidad por sus vidas, y es justamente esta
actitud la que trae madurez al ser humano, nadie puede
madurar sin asumir responsabilidades en la vida, ser
responsable te traslada de la clasificacion de pasajeros
a la de conductores, un conductor es responsable por el
camino que elige para transitar en la vida, muchas
personas que han experimentado la esclavitud por un
tiempo prolongado, y luego son liberados por ley, no
saben que hacer con su libertad, por lo cual vuelven
voluntariamente a su antigua condiciéon de esclavo,
debido a que sus mentes estan mediatizadas y
programadas por los intereses de otra persona, y no los
suyos propios, quizas usted piense que este es el caso
de algunas personas que viven en el continente
Africano, pero no es asi, si usted es una persona que
evade responsabilidades estd en la misma condicidn,
aunque viva en un pais democratico, sélo la gente libre
es responsable, y solo la gente responsable puede
encontrar su proposito en la vida, al mismo tiempo,

descubriras la empresa mas poderosa de todas, EL. YO
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CORPORATIVO C.A., una ves que reconozcas el
inmenso potencial que hay en ti, podras dedicarte a
aumentar el valor agregado de tu empresa,
evidentemente, el valor agregado es una garantia de
ingresos, pero la irresponsabilidad es todo lo opuesto
con efectos colaterales, ya que la irresponsabilidad no
solo afecta al irresponsable, sino a otros a su alrededor;
esposa, hijos, amigos y muchos mas, el solo hecho de
ser responsable cambiaria por completo al mundo
entero, se resolverian la mayoria de los problemas,
econdmicos, familiares, sociales, gubernamentales o
politicos y ambientales, en fin, las recompensas que se
obtienen por ser responsables son innumerables, no
solo para la persona responsable, sino para todos a su
alrededor

"NADIE PUEDE VIVIR UNA
VIDA PLENA HASTA QUE NO ASUME
RESPONSABILIDAD POR LO QUE QUIERE”

Una vez que te habitlias a ser responsable, se convierte
en un placer y deja de ser una tarea, para mi ser parte
de los constructores de una nueva sociedad es un
placer que disfruto al méximo, y las recompensas son
extraordinarias, asuma la responsabilidad plena por la
vida que quiere, y sumese hoy mismo a los
constructores de una nueva sociedad, recuerda, Si te
conquistas a ti mismo estas listo para conquistar
cualquier cosa.
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EL DON DE LOS GRANDES
NUNCA DEJE DE SONAR

Sin suefios nunca realizard nada importante en la

vida, algunos lamentablemente confunden suefios con
ilusiones inalcanzables, pero la verdad es que el pasado
fue escrito por los sofiadores, el presente solo tiene
sentido para aquellos que estan viviendo su suefio, y el
futuro pertenece a los sonadores.

Cuando hablo de suefios no so6lo me refiero al hecho de
tener una actividad involuntaria durante la noche, de
imagenes asociativas agrupadas en cuadros por el
inconsciente mientras duermo, sino mas bien al hecho
de crear imagenes deliberadamente y consciente de lo
que quiero lograr o llegar a ser en la vida, esto es a lo
que yo llamo sofiar despierto, evidentemente, todo esto
tiene su origen en una idea que Dios ha implantado en
nuestro corazon, que es relativa al propdsito y razon de
nuestra existencia en el planeta, es como ser el escritor,
guionista, productor, director, protagonista y
espectador de la pelicula del éxito de tu vida, todos
tenemos esta habilidad de crear una visiéon de nuestro
futuro deseado, unos la desarrollan mas que otros,
dependiendo del uso que le dan, para esto es muy
necesario segun el consejo de Jesus; Hacerse como un
niflo, que no es mas, que nuestra habilidad para
imaginar lo que queremos, habilidad que algunos
adultos ya han dejado de usar, usted oird expresiones
como estas; “sé realista”, “pon los pies sobre la tierra”,
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o “bajate de esa nube”, y finalmente la peor de todas,
“deja de sonar”, este tipo de personas experimenta la
peor de las muertes posibles; La muerte de los suefios,
sin suefios no hay razon para vivir y disfrutar la vida,
solo se vegeta hasta dejar de existir, espero que usted
no sea una de esas personas, porque el hecho de existir
no implica que estds vivo, pero estoy seguro que si lo
estas, por el s6lo hecho de estar leyendo un libro como
este, lo he escrito pensando especialmente en aquellos
que sueian con un mafiana mejor, es por ello que en la
contra portada de todos mis libros usted leerd; “El cielo
no es el limite”, seguida de una invitacién que dice asi:
“Stimese hoy a los constructores de una nueva
sociedad”, como puede ver, yo suefio con una nueva
sociedad en el mundo donde vivo, y creo que las
posibilidades de lograrlo no estan limitadas ni siquiera
por los cielos, para pensar asi tenemos que usar la
imaginacion a su maxima expresion, de otra forma solo
seremos gente mediocre, que corre con las mayorias
sin saber a donde vamos, permitiendo que la corriente
nos arrastre en vez de ser protagonistas del mafana que
anhelamos en nuestro corazon.

QUE ES SONAR?

Es la habilidad de crear imagenes mentales, que
inspiran la realizacion de cualquier logro, empresa o
negocio real de los seres humanos, es asi como algunos
marcaron la historia de su tiempo al realizar sus
suefios, aunque estos parecian estar locos a la mayoria
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de sus semejantes en su época; gracias a estos
sofiadores hoy tenemos; Aviones, Teléfonos, Autos,
Rascacielos, Internet y muchos mads, el mismo
principio se aplica a la creacion de una nueva familia o
el inicio de un negocio rentable, caminar en la luna
comenzd con un suefio que hoy tiene al hombre
enviando sondas espaciales que orbitan el planeta
Marte, Saturno y muchos mas, cuando escribo este
libro, ya se realizd el primer viaje espacial por una
empresa privada que no es la NASA, lo cual abre las
puertas al turismo espacial como algo comin en los
proximos afios, indudablemente; todo logro y riqueza
terrenal tiene su origen en un suefio, alguien dijo; No
hay nada mas poderoso que una idea (suefio)
cuando le llega su tiempo, lo mas grande que Dios
puede darte no es dinero, sino una idea o suefo, los
suefios tienen el potencial inherente para realizarse,
solo necesitan que los cultiven hasta el dia que nacen y
se manifiesta, beneficiando no soélo al sofiador sino a
los que no sueian, la mayoria de los seres humanos se
benefician de los suefos realizados por unos pocos,
gracias a Dios por los que suefian, nunca dejes de
sonar, porque si lo haces, muchos suftrirdn por ello, los
suefos tienen el poder para elevarnos del mundo de lo
posible al mundo de lo imposible, nada es mas
poderoso que un suefio para enfrentar cualquier
adversidad, los suefios son una fuente de energia que
produce la pasion necesaria para llegar a cualquier
lugar.
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"EL MAYOR LOGRO SIEMPRE COMENZO

CON EL MAYOR DE LOS SUENOS"

Napoledn Hill dice en una de sus maximas: “Cualquier
cosa que la mente puede concebir y que puedes creer
con todo tu corazon, lo puedes lograr”

EL SUENO FUERA DE LO COMUN QUE
DIOS USARA PARA PROMOVERTE EN
LA VIDA

Son muchos los suefios que tenemos a lo largo de
nuestra vida, pero debemos identificar cual de todos
ellos es el suefio fuera de lo comun que Dios usara
para promovernos en la vida, este suefio tiene el poder
para vigorizarnos y transformar toda nuestra
existencia, sacandonos de nuestra area de mediocridad,
cambiando nuestro signo negativo por uno positivo,
todo esto es posible cuando hay un suefio fuera de lo
comun, este suefio nos ayuda a desarrollar al méximo
nuestro potencial, y es un indicador de donde debemos
hacer nuestra mayor inversiéon de tiempo, recursos y
esfuerzos en la vida.
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LA IMPORTANCIA DE LOS SUENOS

PARA EL SER HUMANO

En prime lugar debemos entender porque son
importantes los suefios en la vida de los seres
humanos, Dios nos credé dé tal forma que nuestra
mente trabaja con imagenes, cuando yo digo casa,
usted no ve en su mente la palabra CASA, usted ve
una imagen de una casa, porque asi nos cred Dios, Los
suefios son cuadros de imagenes vivas en nuestra
mente que tienen el potencial para ser realizables,
todo depende de lo que hacemos con esas imagenes,
(Qué cree usted que es mds grande, el suefio o la
realizacion del mismo?, Indiscutiblemente, lo mas
grande es el suefio, su realizacion es s6lo cuestion de
tiempo, Pero sin el suefio no existe la mas minima
posibilidad de realizacién alguna, lo importante es
hacer lo correcto con el cuadro que Dios imprimié en
nuestra mente.

"LA ENERGIA SIGUE AL PENSAMIENTO”

Dios se comunica a través de cuadros, asi lo hizo con
muchos hombres en la antigiiedad, uno de ellos era
José, a quien muchos recuerdan como el principe de
Egipto, quien recibid un suefio de liderazgo y grandeza
para su futuro, sin embargo las cosas no parecian
coincidir con el suefio que habia recibido, pero su
actitud correcta y su enfoque en la visién no permiti6 a
la adversidad externa borrar las imagenes que Dios
habia fijado en su mente; Fue aborrecido por sus
hermanos, casi lo matan, lo vendieron como esclavo, la
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esposa de su amo lo difamo, por lo que fue a parar a la
carcel, una ves que advirtié su nueva realidad, pudo
haber abortado su suefio fuera de lo comun, pero no lo
hizo, se mantuvo enfocado, y después de varios afios,
llegd el tiempo de cumplimiento para su suefio, y de la
carcel salio6 para convertirse en el hombre mas
importante de su época, y todo comenz6 con un suefio,
José cambid su signo negativo por uno positivo; De
esclavo a principe, y segundo hombre en autoridad
después de Faradn, de hecho, Faraon decia a todos los
que venian a ¢l en busca de ayuda, no vengan a mi,
vayan con José y hagan todo lo que ¢l les diga, si mi
estimado lector, un suefio tiene todo ese poder, y puede
cambiar tu vida para siempre, si te ejercitas en tu
suefio, un dia nacera y se hara visible para todos, Todo
lo que es engendrado tiene el potencial para nacer,
es anormal que no nazca.

¢QUE ES UN SUENO FUERA DE LO
COMUN?

e Algo que puede Hacer.
e Algo que puede llegar a Ser.

e Algo que puede Tener.
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(QUE LE DARA EL SUENO A TU VIDA?

¢ Enfoque: Vision.
® Progreso: Mision.
e Entusiasmo: Pasion y energia para lograrlo.

Todo suefio de engrandecimiento siempre tendra
oposicion, algunos intentaran nublar la visidén, otros
intentardn hacerte abortar el suefio en su etapa
temprana, para que no te encarifies ni apasiones
demasiado con lo que ha sido engendrado dentro de ti,
un suefio es igual a estar embarazado, este fue el caso
de José, Dios habia engendrado una vision dentro de
¢l, y por impaciencia la contd a sus hermanos en forma
prematura, quienes a su vez no lo entendieron, y
pensaron que €l estaba presumiendo ante ellos, y asi
comenzd6 el proceso en la vida de José,
afortunadamente aunque su embarazo fue pateado en
su primera etapa, José tuvo la pasion necesaria para no
abortar el suefio, y sigui6 alimentandolo hasta que
nacio

Todo embarazo normal sera seguido de un
nacimiento normal, la unica forma de que no ocurra
asi es cuando se produce una interrupcion del mismo,
la interrupcion siempre es un aborto, triste y
lamentablemente la mayoria de las personas abortan
sus suefios, y prestan mas atenciéon al cuadro de
imagenes adversas que le rodean que al suefio que Dios
engendro en su interior, todo aborto implica la muerte

de un suefo, y la muerte de un suefio siempre afecta a
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muchas personas, ;se imagina que hubiera ocurrido
durante esos siete afios de hambre que vivio la tierra si
Jos¢ hubiese abortado el suefio que Dios le habia
dado?, Es un buen momento para preguntarle dos
cosas: ;Ya reconocid cual es el suefio fuera de lo
comun que Dios usara para promoverlo en la vida?, La
segunda: ;Ha abortado el suefio que un dia Dios le
dio?, si aun no lo ha visualizado, este capitulo le
ayudard a hacerlo, y si lo ha abortado tengo buenas
noticias para usted; Dios puede resucitar el suefio que
abortaste un dia, y estd dispuesto a comenzar de nuevo
si se lo permites, con Dios podemos comenzar todos
los dias, eso es lo bueno de negociar con Dios.

TIPOS DE INTERRUPCIONES DE UN
SUENO

e Voluntaria, cuando tomamos la decision de
abortar la vision.

e Por una anormalidad de agentes internos o
externos, cuando hacemos lo incorrecto o
permitimos que lo que pasa fuera de nosotros
nos afecte.

Un aborto nunca es normal, cuando alguien esté
embarazada lo normal es que nazca lo que fue
engendrado, pensando en este principio podemos
afirmar: Es anormal sofiar con algo y no realizarlo.
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PASOS NORMALES DE LA

REALIZACION DE UN SUENO
1) Dios te da un suefio.
2) Tu concibes el suefio que Dios te da.

3) Accionas de acuerdo al suefio hasta que se
hace realidad.

La responsabilidad de Dios es darte un suefio,
imprimiendo la idea con un cuadro visible en tu mente,
nuestra responsabilidad es concebir el suefio
Embarazarnos, visualizar el cuadro completo, La
Vision, y actuar de acuerdo a ella, La Mision.

PROCESO DE LA REALIZACION DE UN
SUENO

1) Embarazo: Eres prefiado por una idea fuera
de lo comun.

2) Cuidar el embarazo: No Ilo expones
innecesariamente.

3) Alimentar el suefio: Con ideas 'y
pensamientos positivos.

4) Amar el suefio: Desarrollar pasion aun
cuando no lo ves.
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5) Parir el sueiio: Suftir los dolores de parto con

buena actitud.

6) Ayudar a crecer el suefio: Comienza
pequeno.

7) Ayudarlo a multiplicarse: Para que el efecto
de tu realizacion ayude a muchos.

PRECAUCIONES NECESARIAS PARA
REALIZAR UN SUENO

e Eliminar los preservativos y
anticonceptivos de los suefos:

Tus paradigmas equivocados que te dicen que
no es posible realizar lo que estas visualizando,
ya sea producto de tu crianza, educacion,
experiencias propias o ajenas, tradiciones o
circulo de amistades inapropiadas, nunca te
cierres a los cambios, los cambios son una
evidencia de la vida, cuando una mujer esta
embarazada, lo primero que experimenta son
los sintomas del cambio en su cuerpo, que
indican que hay nueva vida dentro de ella, asi
es un suefio en nuestra vida, produce variados
sintomas que son indicadores de cambios que
traen transformacion y nueva vida a nuestra
existencia.
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Ignorar los enemigos naturales del
suefo:

Las mayorias: El pensamiento estacionario y
tradicional.

b) El estrefiimiento mental: Limitaciones auto

impuestas por el programa mental que nos
gobierna.

La exposicion prematura: En su primera
etapa no lo expones, sobre todo a gente
envidiosa, que por ser parte de un pensamiento
colectivo dominante y mediocre, no soporta
ver a alguien ir mas alld de la mediocridad en
que ellos viven. Antes de contarlo a otros toma
tiempo para familiarizarte con tu suefio, luego
has un plan de accion para realizarlo,
determina lo que necesitas y luego compartelo
con la gente que formard tu equipo ganador
para realizar tu suefio, recuerde; el suefio lo
recibe un individuo, pero llevarlo a cabo
siempre es trabajo de un equipo, por otra parte
encontraras a mucha gente que no creera en tu
suefio, eso no debe desanimarte en ningin
modo, Dios no te dio el suefio para que lo
creyera todo el mundo, te lo dio a ti para que lo
creyeras tu. Recuerda; nadie creyo el suefio de
José, ni su propia familia, pero €l si lo crey6 y
eso fue suficiente, si lo creen Dios y tu eso es
mayoria, cuando una mujer estd embarazada
no importa si los demds no creen, ella sabe que
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si lo estd, porque lo lleva dentro de ella, con el
correr del tiempo las evidencias se haran
visibles a los demas, todo suefio al igual que el
embarazo tiene un tiempo de gestacion, que va
desde que se concibe hasta que nace o se
manifiesta a la vista de todos.

MI LISTA DE SUENOS

Deténgase y considere sus suefios, haga una lista de
sus suefios, no se preocupe por ser demasiado realista,
el realismo es relativo a su paradigma, Henry Ford dijo
en una oportunidad; “Si cree que puede esta en lo
cierto, si cree que no puede también esta en lo
cierto”, todo depende del paradigma que lo gobierna,
el realismo de la mayoria de las personas, no es mas
que una mascara para su auto limitacion y actitud
pesimista ante la vida.

;COMO HACER MI LISTA DE SUENOS?

No piense en las cosas que no puede hacer.
No invierta tiempo en limitaciones.
Concéntrese en las cosas que si puede hacer.

Suefie con cosas que le gustaria hacer.
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Quizas para muchos en la época de la nifiez de Neil
Armstrong era irreal que el hombre viajara a la luna,
pero mientras la mayoria pensaba asi, un nifio miraba
la luna por su ventana durante una noche clara, y
sofiaba despierto diciendo; “Un dia caminaré en la
luna” y asi fue, ese nifio fue el primer hombre en
caminar sobre la luna, y todo comenz6 con un suefio
que para la mayoria parecia irreal, ; Todavia cree que
es irreal lo que desea hacer?.

"SI LO CONCIBE EN SU MENTE Y LO CREE
CON TODO SU CORAZON ENTONCES
LO LOGRARA"

COMO CONVERTIR LOS SUENOS EN EL
DESTINO DE TU VIDA

1) Piense en un sueiio: Conciba la idea de lo que
quiere hacer.

2) Visualice el suefio: Cree un cuadro completo
de la vision.

3) Haga un plan para realizar el suefio: El plan
debe tener metas claras y definidas en el
tiempo: a corto, mediano y largo plazo, esto
sera su mision.
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Sin un plan es imposible la realizacion del suefio, al
planear plasmamos en el papel, todos los detalles de
una idea o imagen que al principio era general en
nuestra mente, pero que nuestro deseo de realizarlo nos
llevé a considerar todo lo que es necesario para
llevarlo a cabo. Si usted no puede escribir su sueiio
entonces nunca lo realizara, una casa se hace dos
veces, primero en la mente, y luego en los planos que
serviran de guia al constructor para edificarla, no
desestimes este paso, si no sabe planear no importa,
busque a alguien en su equipo que lo ayude, uno no
tiene que saberlo todo, pero debe ser Ilo
suficientemente sabio para rodearse de un equipo
efectivo que lo ayude a realizar la vision.

DIFERENCIA ENTRE UN SUENO Y UNA
FANTASIA

¢ Un sueifio es un plano de su maximo logro.

e Una fantasia es una imagen infantil
inalcanzable, quizas usted sofid con ser
Superman o la Mujer Maravilla, un dia se
amarr6 una toalla alrededor del cuello, y se
lanz6 del techo de su casa creyendo volar y se
lastim6 una pierna al caer, quizds usted no
puede volar sin un avion o cohete, pero lo que
si puede volar es su pensamiento, nunca lo
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restringa, por que no existen limites para el,
evidentemente usted no es Superman, este
personaje soélo existe en las tiras comicas y en
las pantallas de cine o television, es un
personaje de ficcion, y nunca ha hecho nada
por la humanidad, los verdaderos héroes son
personas de carne y hueso como usted, que a
traves de sus suefios han marcado la
humanidad a través de toda la historia, usted es
real y original, no intente ser una copia,
porque lo mas que llegara a ser es el numero
dos, porque el numero uno ya existe, en
realidad usted es un numero uno, encuentre su
suefio fuera de lo comuln, inviértase por
completo en el, y viva una vida de realizacion
personal llena de satisfaccion y recompensas,
recuerde; Usted nacié original no muera
siendo una copia, los suefios s6lo pueden ser
percibidos por los originales, las copias so6lo
viven en los suefios de otros pero nunca en los
suyos, son agendas de terceros y nunca
tropiezan con el proposito de su vida, al final
de sus dias son personas frustradas e
insatisfechas con la vida que vivieron, para
algunos adultos es mas facil restringir sus
suefios para creer en fantasias, para este tipo de
personas la vida es una loteria, y esperan que
las cosas ocurran por azar, esperan un golpe de
suerte que les cambie la vida, y de hecho
invierten grandes cantidades de dinero en los
juegos, porque su sueflo mas preciado es; un

dia me ganaré la loteria y realizaré todos mis
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sueflos, y cometen un error, porque su energia
esta invertida no en sus suefios sino en el azar,
y el azar le coquetea a quien menos lo necesita,
hay mas probabilidad de que lo parta un rayo a
que se gane la loteria.

.QUE PASA CUANDO USTED SUENA?

Las emociones le dicen a su imaginacion que dibuje
una imagen mental del sitio donde usted quiere estar en
la vida, cuando diferencio los suefios de la fantasia no
quiero decir que sus suefios no deben ser fantésticos y
grandiosos, de hecho, suefios grandiosos son los que
dieron lugar a los descubrimientos que han mejorado
nuestra calidad de vida en el planeta:

e [ainvencién del avion.

e La invencion de la bombilla eléctrica.
¢ El viaje al espacio.

e [ainvencion del teléfono.

e La invencién del computador (Inteligencia
Artificial).

e Lainvencion del automovil.
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Pronto el hombre viajard a la velocidad de la luz, y
probablemente viaje en el tiempo, quizas para algunos
sea ficcidn, pero recuerde; hasta ahora todo lo que el
hombre a sofiado y lo ha creido firmemente lo ha
logrado, ciertamente apenas hemos empezado a sofar
y mire cuan lejos hemos llegado, las limitaciones s6lo
esta en las imdgenes que ha decidido crear en su
mente, la buena noticia es que las puede cambiar y
redisefiar por completo, para que lo lleven mas lejos
que hasta ahora en su futuro, no es fantasia sofiar con
un carro nuevo, una casa propia, libertad financiera,
viagjar por el mundo, ser presidente, artista o
millonario, preguntese:

¢ ;Qué haria si supiera que nada es
imposible?.

¢ /Quién llegaria a ser si nada me lo
impidiera?.

¢ Qué tendria si nada me impidiera
alcanzarlo?.

Las respuestas a estas preguntas te conduciran al suefio
fuera de lo comin que Dios usard para promoverte en
la vida, empieza desde hoy mismo a ejercitarte en tu
suefio y empezaras a ver los cortos de una pelicula que
proximamente estard en cartelera y serd exhibida a
traves de ti.
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(CUANDO SERA EXHIBIDA LA PELICULA DE
TU EXITO?

Si ya estas visualizando los cortos de esa pelicula en tu
mente es porque pronto serd exhibida, el tiempo es
algo que tu puedes y debes determinar, por que una
vision sin metas definidas en el tiempo carece de valor
practico. En la década de los ochenta un actor
desconocido pero con un suefio fuera de lo comun, se
hizo un cheque a su nombre por diez millones de
dolares posdatado para el afio 1995, fecha en la cual
realizd su primera pelicula, por la que cobro
exactamente diez millones de dolares, hoy este
conocido actor cobra veinte millones de ddlares por
pelicula, por supuesto me refiero a Jim Kerry, ¢l tenia
un sueio fuera de lo comun, y tuvo un embarazo de
diez afios para realizarlo, lo importante es que lo
definio en el tiempo, cuando hay un tiempo definido es
mas facil saber que hacer para realizarlo, si por el
contrario su suefio es grande pero no esta definido en
el tiempo, probablemente usted sea uno de los que
dice; si Dios quiere o cuando Dios quiera, pero aunque
suene religioso es totalmente errado, la pregunta
correcta es: {Cuando quiere usted?.

"VISION ES VER LAS COSAS QUE SON
INVISIBLES PARA LOS DEMAS”

La vision es un suefio claro, preciso y vivido que se
vuelve uno contigo, y cuando esta vision se vuelve la
imagen dominante en tu vida, nada ni nadie puede
impedirte hacerla realidad. La visidén nos enfoca en la
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vida y nos da un norte para navegar seguros a nuestro
destino.

Cuando hablamos de ver las cosas invisibles tenemos
que mencionar a un visionario extraordinario, por
supuesto me refiero a Walt Disney, quien en vida
concibio lo que hoy millones de personas en el mundo
entero disfrutan, era un sofiador excepcional, cuando el
parque Walt Disney World de Orlando Florida fue
inaugurado un reportero le hizo el siguiente comentario
al sobrino de Walt, “Es una lastima que Walt no
hubiese estado vivo para ver su suefio convertido en
realidad”, el sobrino de Walt sonrio y le dijo al
reportero; estas muy equivocado; “Créame, €l vio todo
esto absolutamente terminado mucho antes de que
usted o yo lo viéramos, porque ¢l lo vio antes es que
usted y yo lo podemos ver ahora”, el secreto no es ver
las cosas cuando se realizan, la clave es verlas en
nuestros suefios antes de que estas sean realizadas ante
los ojos de los demas, sin un suefio y un sofiador hoy
no tendriamos Walt Disney World, ni la mayoria de las
cosas extraordinarias que se han logrado en nuestro
mundo.

LA IMPORTANCIA DE PLANEAR LOS
SUENOS

Lo que distingue a un sofiador de un realizador de los
suefios es un plan definido, Sin un plan no hay un
mapa que nos dirija a nuestro destino, y cuando no
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sabemos a donde vamos, nunca llegamos, la vision te
muestra el lugar, pero el plan te lleva de la mano hasta
alli, por accidente podemos llegar a cualquier parte,
menos a donde queremos llegar, los que planean
marcan una diferencia entre los protagonistas y los
espectadores, los conductores y los pasajeros, los que
no planean sus suefios pasan por la vida como
pasajeros, pero nunca tienen sus manos en el volante,
por lo cual nunca podran dirigir la realizacion de sus
suenos.

Muchos suefian con tener dinero para resolver sus
problemas y pagar sus deudas, pero la verdad es que no
se financian necesidades, se financian proyectos que
tienen planes definidos que garanticen el éxito de la
inversion, por ejemplo; si usted va al Banco y pide un
préstamo de cincuenta mil dolares, ;Cual cree que sera
la pregunta que le haran? Sin duda es; ;Tiene un plan
de negocios? Muéstremelo, usted le dice, pero yo lo
tengo en mi mente, ellos le dirdn, lo siento no
financiamos ideas vagas, pero usted insiste, Sefior
Gerente es que yo tengo una gran necesidad, tenga
misericordia de mi, de nuevo le diran lo sentimos
mucho, s6lo financiamos proyectos, recientemente mi
socio y yo introdujimos un proyecto para la puesta en
marcha de una nueva Fabrica de vehiculos automotores
en nuestro pais, con un costo de siete mil millones de
bolivares, 'y  aunque el  proyecto estd
extraordinariamente  bien  hecho  técnica 'y
profesionalmente, eso no ha sido suficiente, nos han
pedido garantias, y que hemos tenido que responder
cantidades de cuestionarios de mas de quinientas
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paginas del Ministerio de Produccidén y Comercio, para
explicar detalladamente la vialidad del proyecto, el que
y el porque de las cosas en sus minimos detalles, y aun
asi estamos esperando respuesta a nuestra peticion.
So6lo se financian suefios (vision) con un plan
definido, no las necesidades de la gente.

"SI USTED NO PLANEA SU VIDA YA HA
PLANEADO FRACASAR EN ELLA"

PASOS PARA PLANEAR TUS SUENOS

1) Escribe en un papel tu mision personal en la
vida.

2) Divide tu suefio en metas precisas; a corto,
mediano y largo plazo.

3) Lleve una agenda diaria basada en prioridades
con las tareas tendientes a realizar tu misioén
que deben realizarse cada dia.

Mas adelante profundizaré acerca de como establecer
metas por prioridades y de como administrar nuestra
moneda del éxito en el mundo de los negocios, por
supuesto me refiero al tiempo, capital que a todos nos
dieron por igual, veinticuatro horas al dia a cada uno,
ahora so6lo quiero referirme a la importancia de escribir
nuestra mision personal, La mision de mi Yo
Corporativo C.A., para escribir nuestra mision
personal soOlo es necesario responder a una pregunta
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muy sencilla: ;Cual es el propdsito de mi vida?, la
respuesta sin duda describird cual es la mision de tu
“Yo Corporativo C.A.”, a continuacion expondré la
mision personal de mi “Yo Corporativo C.A.”, como
ejemplo:

Desarrollar integralmente a cada ser humano con
quien entro en contacto, agregando valor a su vida
con la sabiduria de Dios, para que desarrolle al
maximo su potencial, y sea productivo en todo lo
que emprende, reflejando siempre la imagen de su
creador.

Todo lo que hago gira en torno a esta mision, sin
importar cual sea el rol que este desempenando en ese
momento, ya sea como presidente del Centro de
desarrollo integral 3000, como Apdstol del CCCI,
como orientador familiar, cuando escribo un libro,
cuando doy una conferencia, en el mundo de los
negocios, o simplemente cuando estoy actuando como
esposo o padre, en privado o en publico, siempre hay
un centro en todo lo que hago, el desarrollo integral de
todo ser humano, para eso vivo, esa es la razon de mi
vida, y lo mejor es que yo amo lo que hago y siempre
hago lo que amo, el éxito y realizacién de otra persona
es también el mio, usted debe descubrir la razon por la
cual esta aqui en este planeta, en este tiempo e
invertirse en ello, so6lo esto lo realizara en la vida,
usted puede ganar mucho dinero, pero si no esta
haciendo la mision de su vida nunca serd una persona
plena y realizada, que alcance y comparta a la vez la
felicidad de vivir.

54



YO SOY UN NEGOCIO

Busque un papel y empiece a escribir la mision de su
“Yo Corporativo C.A.” ahora mismo, y no se detenga
hasta lograrlo, puede que al principio no sea facil, y
que lo que escriba deba ser modificado un poco mas
adelante, pero sin duda cada vez estara mas cerca de
dar en el blanco, eso es mucho mejor que deambular
por la vida sin propdsito. Hagase digno de la vida que
le ha sido dada, nunca olvido el final de una pelicula
que tiene una moraleja muy importante, me refiero a la
protagonizada por Tom Hank, y Mac Damon,
“Rescatando al soldado Rayan”, al final Tom Hank
herido de muerte le dice al soldado personificado por
Mac Damon, “Hagase digno del precio que se pago
por su vida”, y justo al final encontramos a ese
soldado ya viejo parado frente la lapida de quien antes
de morir le dijo esas palabras, y ¢l le pregunt6 a su
esposa ¢,vivi una vida digna? Dime que he sido un
buen hombre, y la esposa le respondi6; Claro que si, yo
le pregunto a usted; ;Se ha hecho digno de la vida
que le ha sido otorgada?, ;Ha dignificado el alto
precio que se pagé por su vida?. Los que no suefian
no viven vidas dignas, vegetan todo el tiempo hasta
que se les acaba la vida, y se marchan sin penas ni
glorias de este mundo, sin dejar un legado que
trascienda a la proxima generacion.

iIES UNA TRAGEDIA NO SONAR
EN LA VIDA!

55

] YO SOY UN NEGOCIO
(QUE ES LO PEOR QUE LE PUEDE

OCURRIR CON RESPECTO A LOS
SUENOS?

® Que solo logres un 50% del éxito sofiado.
¢ Que no crean tu suefio.

¢ (Que hablen mal de tu suefio.

¢ Que se burlen de tu sueno.

No te preocupes por los criticos de la vida, pronto
morirdn y nadie los recordara jamas, pasaran al olvido,
pero en cambio la historia fue marcada por hombres
que se atrevieron a sofiar.

;ATREVETE A SONAR!
e Dale un horizonte a tu vida.
e (Convierte ese horizonte en tu destino

¢ Nunca te detengas hasta llegar al final.
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DIOS HARA DOS COSAS POR TI:

1) Te dara un suefio.

2) Resucitard el suefio que dejaste morir, lo
demas es nuestra responsabilidad

"TODOS VIVIMOS BAJO UN MISMO
CIELO, PERO NO TODOS TENEMOS UN
MISMO HORIZONTE"

Conrad Adenauer
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LA CLAVE DE UN TRIUNFADOR
LA ACTITUD DE UN GANADOR

La capacidad de una persona es lo que le permite

hacer cualquier cosa, la motivacion determina que lo
hard, pero es la actitud la que determina cuan
excelentemente lo hara.

QUE ES LA ACTITUD?

Es un sentimiento interior reflejado en la conducta, de
hecho  nuestra  actitud  determina  nuestro
comportamiento en la vida, si queremos cambiar
nuestro comportamiento es prioritario cambiar nuestra
actitud, pues ella determina si somos promovidos o
despedidos, la mala actitud es el principal detonador
del fracaso, las perdidas y las malas relaciones que
terminan arruinando la mayoria de los negocios
potenciales que podriamos realizar con €xito, nuestra
actitud nos incluye o nos excluye del mundo de los
buenos negocios. Hay mucha gente con buenas y muy
competentes aptitudes pero con una pésima actitud,
que termina arruinando la posibilidad de cualquier
negocio exitoso, algunos han considerado la buena
actitud, como la cualidad mas importante de un
emprendedor.
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TEDDY ROOSELVELT

“El Ingrediente mds importante en la formula del
éxito es saber como trabajar con la gente”’.

JON D. ROQUEFELER

“Pagaria mas por la habilidad de tratar con la gente,
que cualquier otra habilidad bajo el sol”’.

La mayoria de los expertos creen que la actitud es
responsable del 70% del éxito de todo lo que hacemos,
el Stanford Institud ha publicado una formula del éxito
que le asigna un 12.5% al conocimiento del producto y
un 87.5% al conocimiento de la gente.

12.0% Conocimiento del producto (aptitud correcta).
87.0% Conocimiento de la gente (actitud correcta).

{00% Exito en cualquier cosa que hacemas.

Otra estadistica le asigna un 68% a la mala actitud
como responsable de la perdida de clientes:

JPOR QUE SE PIERDEN LOS CLIENTES?
| % semuere.
3 % semudan.

a % consiguen otros amigos.
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9 % Por razones competitivas (precio).

14 % No estan satisfechos con el producto.

B8 % Por la actitud de indiferencia de algunos
de sus empleados.

Todo esto es mucho mas relevante cuando
comprendemos que no hay ninguna diferencia entre
nosotros y nuestro negocio, de hecho, nuestro negocio
y los que trabajan para nosotros son un reflejo de
quienes somos en realidad, mejorar nuestra actitud es
una de las tareas mas importantes a la hora de
aumentar el valor agregado de la empresa “Mi Yo
Corporativo C.A.”.

EL AUMENTO DE NUESTRAS GANANCIAS
ES PROPORCIONAL AL AUMENTO DEL
VALOR AGREGADO DE NUESTRA EMPRESA.

NUESTRA ACTITUD DETERMINA NUESTRO
COMPORTAMIENTO.

® Amargado, pesimista, negativo, triste, vencido,
resignado, rabioso, moroso.

e Alegre, optimista, positivo, determinado,
responsable, decidido, amable.
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(NARIZ ARRIBA O NARIZ ABAJO?

John G. Maxwell, dice que la actitud es importante
aun para los aviones, pues segln sea la posicion de su
nariz asi sera el resultado de ese vuelo, nariz arriba
significa que estamos ascendiendo, nariz abajo es una
sefial de que el avidn se puede estrellar sino corrige su
actitud, aun para aterrizar es necesario mantener la
nariz del avidn arriba, si lo aplicamos a nuestra vida y
a los negocios, podriamos decir que la actitud
determina si el vuelo de nuestra vida o negocio se
eleva o se estrella.

(HA REVISADO LA POSICION DE SU NARIZ
ULTIMAMENTE?

Si su negocio se estancd o va en picada, es hora de
mirar dentro de nosotros para encontrar las causas
reales de esta condicidn, si sigue buscando a terceros
para hacerlos responsables de su fracaso y no cambia
su actitud sin duda su vuelo se estrellara.

NUESTRA ACTITUD DETERMINA NUESTRO
ENFOQUE EN LA VIDA.

Nuestra actitud nos permite resaltar el lado bueno o
malo de la wvida, detectar posibilidades o
imposibilidades, la actitud nos puede ayudar a
convertir una crisis en una excelente oportunidad de
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negocios o hundirnos en el fracaso, ignorando toda
oportunidad de éxito que esté frente a nuestros 0jos.

"NUESTRO ENFOQUE DEL MUNDO QUE
NOS RODEA ESTA DETERMINADO
POR LA ACTITUD"

Cuando usted observa un balde con un 50% de agua
en su interior, ;qué ve?, Un balde medio vacid o
medio lleno, cuando mira hacia el cielo, ;qué ve?, Un
dia medio nublado o parcialmente soleado? Su énfasis
determina cual es su actitud en ese momento, esa
misma actitud le permite a alguien ver un negocio
donde otro solo ve un fracaso, creo que ya conté la
historia de los dos vendedores de zapatos que fueron a
una isla en Africa para ofrecer los productos de las
empresas que representaban, ;porque el enfoque de
ambos era tan diametralmente opuesto si los dos
estaban observando la misma situacién?, la respuesta
es muy simple, la actitud optimista de uno de ellos le
permitid ver la oportunidad de un gran negocio, por lo
cual llam6 urgentemente a la oficina matriz en
Inglaterra para que le enviaran diez mil pares de
zapatos, ya que en ese pueblo casi nadie los usaba,
mientras que la actitud pesimista del otro, lo llevo a
considerar que el viaje habia sido una perdida de
tiempo, ya qué en el lugar casi nadie usaba zapatos, su
conclusion errada fue: Si casi nadie usa zapatos, no
existen clientes que los compren, pero la conclusion
del otro vendedor fue: si casi nadie usa zapatos en
este pueblo todos son clientes potenciales para
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comprarlos, ;Qué hizo la diferencia de enfoque entre
ambos vendedores?, Sin duda alguna, ;LA
ACTITUD!, La actitud correcta te puede ayudar a ver
un negocio donde nadie mas lo ve, ;Se da cuenta
porque es tan importante la actitud para el éxito de la
empresa EL. YO CORPORATIVO C.A.?.

EL MUNDO ENTERO HUELE MAL

Un anciano con unos bigotes muy grandes se prepard
un emparedado con un queso madurado que tiene un
olor muy fuerte, después de comer el anciano no se
ased bien, por lo cual, parte del queso le quedd en el
bigote, cuando entrd a su cuarto dijo: algo huele mal
aqui, luego salio a la sala y dijo: aqui también huele
mal, finalmente decidié salir al patio trasero para
respirar aire puro, y sorprendido porque el mal olor
aun persistia, exclamo; ;Hoy el mundo entero huele
mal!, Para muchos al igual que este anciano todo le
huele mal, ignorando que la causa real del mal olor no
esta en el mundo que les rodea, sino en ellos mismos,
es posible que usted también tenga los bigotes
impregnados con un queso madurado llamado mala
actitud, y por ello todo le huele mal, esta es la razéon
por la que no puede ver el lado bueno del mundo
extraordinario que lo rodea, espero que después de
leer este capitulo tome la decisiéon de asearse muy
bien, para eliminar la mala actitud que le ha impedido
capitalizar las innumerables oportunidades de éxito a
su alrededor.
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(QUIERE QUE EL MUNDO LO TRATE BIEN?

e Si su actitud hacia el mundo es excelente, recibira
resultados excelentes.

e Si su actitud hacia el mundo es regular, recibira
resultados regulares.

e Si se siente mal con el mundo, recibird una
reaccion negativa de la vida.

Si no le gusta lo que oye, revise lo que dice, el
mundo entero opera bajo la ley de causa y efecto,
todo lo que siembra en esta vida lo cosecha, cuando
su semilla es una mala actitud, la ley de siembra y
cosecha determina que todo lo que sembramos
regresard a nosotros en forma de una cosecha; pero
multiplicado, la regla de oro dice: Todo lo que
queramos que los demas hagan con nosotros, asi
debemos hacer nosotros con ellos, malas actitudes
producen cosechas multiplicadas del mismo genero a
lo largo de nuestra vida, nada es casual o inocente,
mucha gente se pregunta en forma simplista, ;Por
qué me pasa esto a mi?, Cuando con s6lo revisar las
semillas que ha plantado en su pasado seria
suficiente para conocer el origen de sus cosechas,
si usted quiere que lo traten con respeto, debe
respetar a los demas, si quiere el favor de otros, usted
debe dar favor a los demads, si usted quiere que le
hablen con buenas palabras, usted debe cambiar su
vocabulario al hablarle a los demas, si usted es
malcriado, los demés se comportaran de igual forma
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con usted, si usted es ventajista y pisotea a los demas
para triunfar, lo mismo haran con usted, en realidad
la mayoria de nuestros enemigos y adversidades en
la vida son activados por nosotros mismos, alguna
semilla plantada en el pasado es responsable de tu
cosecha en el presente, ciertamente hay excepciones
e injusticias, Que eventualmente afectaran a gente
buena, a quienes les sobrevendran cosas malas, pero
cuando lo que ocurre es una constante en su vida, de
seguro tiene origen en laguna semilla que usted
mismo ha plantado en el pasado, sin medir las
consecuencias de sus actos, o la actitud inadecuada
en un momento dado. Somos responsables por la
vision que tengamos en la vida y sus consecuencias.

"LA VIDA ES COMO UN BUMERAN
RESPONDE A SU ACTITUD"

CONSECUENCIAS DE UNA MALA
ACTITUD

¢ Empleos perdidos.

¢ Promociones no logradas.
¢ Ventas no realizadas.

¢ Matrimonios arruinados.
¢ Amistades perdidas.
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e Relaciones Rotas.

e Metas no logradas.

La mayoria de las personas esperan en otros para
cambiar, en vez de comprender que ellas son las tnicas
responsables por su conducta, algunos para justificar
su mala actitud dicen: Dios me hizo asi, o el que me
quiere me acepta como soy, alguien mas dird: lo que
pasa es que yo soy sincero y le digo las cosas a la gente
en su cara, porque esa es mi virtud, yo no tengo pelitos
en la lengua, cuando en realidad es una persona carente
de educaciébn y con mala actitud, que no sabe
relacionarse con los demas, ademas de imprudente e
impulsivo, evidentemente, lo que ¢l o ella llaman una
virtud, es justamente todo lo contrario, una falla del
cardcter, que se expresa con una mala actitud en su
conducta ante otros, lo bueno de todo esto es que
podemos hacer los ajustes y cambiar nuestra mala
actitud por una buena.

"ES IMPOSIBLE HACER TODAS LAS
SITUACIONES A LA MEDIDA PERO ES
POSIBLE HACER NUESTRAS ACTITUDES A
LAMEDIDA PARA QUE SE AJUSTEN A LAS
SITUACIONES PERFECTAMENTE"

Un barco de velas va al norte, al sur, al este o al oeste
con el mismo viento y con las mismas velas, solo hay
que hacer los ajustes necesarios en el timén y posicion
de las velas para dirigirse al destino deseado, de la
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misma manera podemos ajustar nuestra actitud para
sobreponernos a los vientos contrarios de la vida para
lograr el objetivo deseado, como se dice popularmente:
al mal tiempo buena cara, (buena actitud).

NUESTRA ACTITUD DETERMINA NUESTRA
RELACION CON LA GENTE.

Somos seres sociables, asi fuimos creados, y nuestra
calidad de vida en el planeta esta determinada por
nuestra habilidad para negociar con los demas, la vida
fluye a través del intercambio de valores entre los seres
humanos, alguien dird; ;No puedo trabajar con las
personas!, Pero no puede hacerlo sin ellas, mientras
usted respire y habite el mismo planeta que los demas,
su vida serd el resultado de relacionarse con todos
ellos, la calidad de esa relacion determina la calidad de
vida que usted disfrutara.

PROBLEMAS ENTRE LOS
DEPARTAMENTOSAYB

En una oportunidad invite al Dr. José Batista quien es
consultor de varias empresas en Puerto Rico, para dar
una conferencia que organicé para empresarios en mi
ciudad, ¢l nos relatdé una de sus experiencias como
consultor contratado por una empresa, cuando le
informaron la situacion, le dijeron que tenian un grave
problema entre el departamento A y el departamento
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B, a lo que ¢l respondi6 de inmediato, los
departamentos no tienen ningin problema, los
problemas comienzan a las siete de la mafiana cuando
la gente comienza a trabajar y se acaban a las cuatro de
la tarde cuando la gente se marcha a sus casas, durante
la noche los departamentos A y B no tienen ningin
problema, lo que hay aqui es un problema de gente que
labora en ambos departamentos, de la misma forma
muchas veces erramos a la hora de ubicar las causas de
los problemas, no s6lo en los negocios, sino en la
familia y en cualquier otra actividad que involucra la
relacion entre las personas, aun un equipo de base ball
compuesto por puras estrellas puede perder el
campeonato por malas actitudes entre los jugadores, el
personal técnico o la gerencia, no basta ser una estrella,
o tener un equipo compuesto por ellas, se necesita
buena actitud para jugar en un equipo y sacar el
maximo de cada jugador para ganar el campeonato, el
aflo pasado acontecio en varias disciplinas deportivas
en el mundo; En la NBA gano el equipo de los Piston
de Detroit sin mayores estrellas, nadie los dio como
ganadores, pero al final la buena actitud los ayudo6 a
jugar en equipo hasta ganar el campeonato, asimismo
el equipo de futbol de Grecia gand la Euro copa de
Naciones, un equipo que jamas habia ganado un
partido en este certamen, sin estrellas se alzd con la
copa, la actitud fue el ingrediente primordial de estos
dos triunfos, por ultimo mencionaré el triunfo del
equipo de Medias Rojas de Boston en la serie mundial,
nadie aposto a ellos, pero de igual forma y valiéndose
de una gran actitud, remontaron una serie en su contra

de tres partidos para ganar cuatro en filas, y asi
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coronarse campeones de la serie mundial,
estableciendo un record mundial sin precedentes en la
historia del base ball de grandes ligas, si usted observo
estos juegos coincidird conmigo en que el equipo
estaba inspirado y nunca se dieron por vencidos,
aprovecharon cada oportunidad, y con una
extraordinaria actitud de ganador conquistaron la
victoria final, en sentido contrario, observaremos cOmo
equipos de ensuefios llenos de estrellas pierden los
campeonatos, este ha sido el caso del llamado equipo
Los Galacticos, por supuesto me estoy refiriendo al
equipo de futbol Espafiol Real Madrid, quien ha pesar
de tener en sus filas a las estrellas mejor pagadas del
mundo, no ha podido ganar en los Ultimos dos afios el
campeonato de Espafia, ni ningiin otro campeonato
Europeo, nuestras buenas actitudes generan relaciones
adecuadas, y las relaciones adecuadas producen los
resultados anhelados.

DIFERENCIA ENTRE LAS PERSONAS

"HAY POCA DIFERENCIA ENTRE LAS
PERSONAS PERO ESA POCA DIFERENCIA
HACE LA GRAN DIFERENCIA"

Generalmente esa pequeia diferencia es una actitud,
que nos hace sentir diferentes a la hora de hacer las
cosas, en un oportunidad le preguntaron a dos obreros
de una construccion, ;Qué estan haciendo?, Uno de
ellos contestd con un tono molesto; ;no se da cuenta?,
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Estoy pegando bloques como un loco todo el dia,
mientras que el otro dijo entusiasmado, estoy
construyendo un monumento para la posteridad, ambos
trabajadores estaban laborando en la edificacion de una
catedral; Pero aunque realizaban el mismo trabajo
obviamente no se sentian igual, la pequefia diferencia
que era responsable de la gran diferencia en sus
estados de animo, no era el sol, el supervisor, el
horario o el lugar de trabajo, la pequefia diferencia era
la actitud que ambos tenian, mientras uno so6lo se
enfocaba en lo arduo del trabajo de pegar bloques
temporalmente, el otro se contemplaba siendo
protagonista de una gran obra arquitectonica que
pasaria a la historia, otra vez la actitud es determinante
en el disfrute de nuestro viaje por la vida, mientras
unos dan un paseo placentero otros sufren durante todo
el trayecto, si el viaje es algo que de todos modos
tenemos que hacer, ;por qué no ajustamos nuestra
actitud para disfrutarlo en vez de quejarnos por todo
durante el trayecto?.

"LO IMPORTANTE NO ES LO QUE OCURRE
FUERA DE NOSOTROS SINO LO QUE
PASA DENTRO DE NOSOTROS"

Mi reaccion Interna y no lo que pasa fuera de mi, es lo
que determina como me siento al hacer las cosas, esa
reaccion siempre va a estar determinada por mi actitud.
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(CUAL ES LA DIFERENCIA ENTRE UN
OBSTACULO Y UNA OPORTUNIDAD?

La actitud. Toda oportunidad incluye dificultades, toda
dificultad encierra una oportunidad, y todo eso lo
determina la actitud con la que elijo reaccionar en el
momento.

“LA ACTITUD HACE LA DIFERENCTIA
CUANDO EXPERIMENTAMOS LA
ADVERSIDAD EN LA VIDA"

La sociedad nunca ha desarrollado hombres de valor
en tiempos de paz, justamente en medio de la
adversidad sale a relucir lo mejor o lo peor de cada uno
de nosotros, la vida es igual a una piedra de amolar, si
acaba con usted o le pule depende del material que
usted esta hecho.

"LA ADVERSIDAD ES PROSPERIDAD PARA
LOS HOMBRES CON UNA GRAN ACTITUD"

Los volantines o cometas s6lo se elevan con vientos
contrarios y tension controladora de una cuerda de
abajo, de la misma forma los vientos contrarios son los
mas 1idoneos para elevarnos en la vida, nunca
desarrollard el maximo de su potencial con vientos a
favor.
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(COMO ACTUA ANTE LA ADVERSIDAD?.

¢ Cuando alguien te critica.

¢ Cuando alguien te calumnia.

e (Cuando alguien te traiciona.

¢ (Cuando alguien te engafia.

¢ Cuando alguien te amenaza.

¢ Cuando alguien te defrauda.

¢ (Cuando alguien te abandona.

e (Cuando alguien te menosprecia.
e (Cuando alguien te ignora.

Recuerdo una situacion en mi vida que puso a toda
prueba mi actitud, yo era profesor y asesor de todos los
estudiantes de una academia de estudios biblicos
avanzados en una ciudad en Venezuela, por supuesto
voy a obviar los nombres y detalles personales de esta
historia, solamente me enfocaré¢ en los hechos para
poder resaltar la importancia de una buena actitud y los
frutos obtenidos por ella, nos encontrdbamos en la
apertura del tercer Trimestre de clases, y justo cuando
yo iba a ser presentado para mi hora de clase, el
director de esta institucion tomd el microfono, y
delante de cuatrocientos cincuenta lideres de toda la
ciudad, empez6 sin razon alguna a desacreditarme y a

proferir todo tipo de injurias contra mi persona, esto lo
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hizo delante de mi esposa y de mi pequeia hija de siete
afos, quienes no entendian lo que estaba ocurriendo, la
mayoria de la gente en ese auditorio que me conocian
desde hacia varios afios se enardecié por lo vil y bajo
de esta persona al tratarme asi en publico, algunos
querian golpearlo, otros estaban atonitos, pero en su
gran mayoria todos me miraban para ver como yo
reaccionaria, cuando usted es un lider siempre esta
modelando, y justo en ocasiones como estas sale a
relucir quienes somos en realidad y de que estamos
hechos, mi comportamiento ese dia seria la leccion
mas importante que yo le daria a todos mis alumnos,
asi que lo dejé hablar y luego me levanté tomando a mi
familia y me retiré¢ del recinto, la mayoria de la gente
queria que tomara el micréfono y me defendiera
publicamente, tomando la misma actitud que €l y
respondiéndole en el mismo terreno, otros esperaban
mucho més de mi, querian que yo me levantara y le
diera un par de trompadas para que aprendiera a
respetar a los hombres, pero no reaccioné de esa forma
esa noche, la mayoria de los estudiantes se fue detras
de mi para pedirme una explicacion de todo lo
sucedido, querian dividir la academia, algunos me
propusieron que abriéramos otra en otro lugar, en fin,
los sentimiento de todos ellos eran encontrados,
estaban molestos y no entendian porque guardé
silencio y solo me retiré del salén asi como asi, no
crean que yo no estaba afectado por lo ocurrido,
porque si lo estaba, habia un sin numero de
sentimientos revueltos dentro de mi, pero los valores y
principios con los que he edificado toda mi vida me

permitieron asumir una actitud adecuada y civilizada
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en semejante caso, me detuve y les dirigi la palabra a
todos los que me seguian, recuerdo que les dije;
Ustedes me conocen bien y saben quien soy, mi vida es
un libro abierto que todos pueden leer, los motivos y
razones que este sefior tiene para hacer semejante show
los ignoro, y estoy seguro que de todo esto tendra que
dar cuentas a Dios, si yo me defendiese publicamente y
de igual forma hablara mal de ¢l para defenderme, no
habria ninguna diferencia entre ¢l y yo, aunque yo
tuviese la razon, definitivamente no soy igual a €1, y no
haré con ¢l lo que hizo conmigo, el tiempo sera un juez
imparcial en esta infamia y la verdad siempre triunfara,
no necesito defenderme de falsedades, pronto se hara
justicia a mi causa y el veredicto lo conocerdn todos
ustedes, de esa forma y con lagrimas en mis ojos me
retiré con mi Familia esa noche, estoy seguro que mi
actitud esa noche fue una leccion de vida para todos
mis alumnos, sobre todo por que después de quince
aflos yo aun estoy ejerciendo el ministerio con
dignidad dentro y fuera de mi pais con muchos logros,
mientras que esta persona que me deshonrd se vio
envuelto en varios escandalos publicos y morales que
demostraron quien era en realidad, a la postre se tuvo
que marchar de la ciudad, y hoy por hoy nadie lo
recuerda, se da cuenta como una buena actitud puede
promoverte o excluirte de lo mejor de tu vida, les
confieso que no fue facil, pero vali todo el que yo me
comportara asi esa noche, soy una persona respetada
en mi pais y oido por muchos, he logrado trascender en
la vida mientras que mis enemigos han desaparecido, y
todo gracias a una actitud correcta ante la vida. “El

error de otro no te califica a mi para errar”
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"LOS GRANDES LIDERES SURGEN

CUANDO OCURREN LAS CRISIS”

HOMBRES QUE CAMBIARON SU
SIGNO NEGATIVO GRACIAS A LA
ACTITUD CORECTA

DAVID:

El joven David se presentd en medio de una crisis que
tenia en jaque al Rey Saul y a todo su ejercito durante
cuarenta dias, observe por un momento el escenario y
descubra que todo estaba centrado en la actitud de sus
protagonistas, Saul y todo su ejercito veian al gigante
Goliat tan grande que pensaban que no podian
vencerlo, David en cambio lo vio tan grande que dijo:
Este es un blanco facil, como quiera que le apunte voy
acertar, algunos solo tienen porte, dinero y fama como
Saul, mientras que otros tienen algo mas valioso que
es capaz de lograr lo que a otros les parece imposible,
“La Actitud de un Ganador”, como fue el caso de
David, puede ser que otros no te reconozcan durante
un tiempo, como sucedié de David, a quien ni Samuel
el profeta ni su padre Isai reconocieron, pero llegado
el momento de la adversidad, tu actitud hard la gran
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diferencia entre tu y los que solo tienen apariencia,
como sucedi6 entre Saul y David.

"LAS PROMOCIONES NO LE DAN AL
INDIVIDUO UNA ACTITUD DESTACADA
PERO UNA ACTITUD DESTACADA
SIEMPRE RESULTA EN UNA PROMOCION"

JOSE:

La actitud puede promoverte en la vida o excluirte de
toda la bendicion planeada por Dios para ti,
nuevamente me referiré a alguien que marco6 la historia
por su actitud, José el hijo de Jacob, quien a pesar de
todos los reveces que sufrid nunca cambid su buena
actitud ante la vida y los demas, primero sus hermanos
lo vendieron como esclavo, luego lo compré un oficial
Egipcio llamado Potifar, nuevamente la adversidad lo
alcanzo6 cuando la esposa de este oficial se enamor6 de
¢l y queria acostarse con ¢l, la integridad de José lo
ayudo a reaccionar con lealtad, eligi6 respetar a su amo
en vez de probar su hombria, por lo cual huy6 del sitio,
sin embargo esta mala mujer lo calumnio, por lo que
fue a parar a la carcel injustamente, Todo esto era
suficiente para tirar su buena actitud a la basura, sin
embargo no lo hizo, siguid6 mirando la vida con
esperanzas, cuando dos oficiales de Faraon fueron
encarcelados, ¢l los vio tristes, por lo que se les acerco
y les pregunto; ;Qué les pasa?, y de inmediato se les
puso a la orden para ayudarlos, Jos¢ es uno de los
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mejores ejemplos de una buena actitud recompensada,
estos hombres salieron libres y se olvidaron de José en
la cércel; Pero llegado el tiempo, uno de estos oficiales
lo recomendo ante Faradn, quien lo mand6 a venir ante
¢l para que le resolviera un problema, y efectivamente
José tenia la respuesta para Faradn, quien lo sac6 de la
carcel y lo convirtio en el segundo hombre mas
importante del Imperio, todo esto fue posible gracias a
que José a pesar de todas las adversidades mantuvo la
actitud de un ganador, es posible que al igual que
José estés experimentando reveces y situaciones
injustas, recuerda; ese no es el problema, el problema
real es como reaccionas ante ellos, si mantienes una
actitud correcta pronto saldras de tu carcel, y lo que es
transitorio pasara para dar lugar a lo mejor de tu vida,
Si José no hubiera estado en esa carcel cuando estos
dos funcionarios fueron encarcelados nunca
hubiera tenido la oportunidad de hacer realidad su
suefio, es posible que lo que te esté ocurriendo sea un
medio para promoverte al proximo nivel de éxito en tu
vida, pero nunca olvides que lo que hara la gran
diferencia es tu actitud ante las circunstancias que
vives.

Por otra parte, también te mencionaré a otros
personajes de la historia que fueron llamados para
triunfar, pero que se excluyeron por su mala actitud en
la vida, ellos son: El caso de Sanson, quien murid en el
templo filisteo ciego y sin dignidad, la mala actitud no
solo excluye a los individuos de la realizacion de su
propdsito, sino que también afecta a grupos grandes,
como fue el caso de la nacion hebrea, quien siendo
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liberada de la esclavitud de Egipto murio6 en el desierto
sin entrar a la tierra prometida, s6lo dos personas que
tenian una actitud correcta pudieron entrar a Canaan,
ellos fueron Josué y Calet, el resto murio en el desierto
por su mala actitud, a pesar de ver el favor de Dios
durante cuarenta anos, aun asi no cambiaron su mala
actitud, lo cual los excluy6 de su verdadera herencia, la
tierra prometida.

Todos recordaran la mala actitud del hermano mayor
de la pardbola del hijo prodigo, quien al final
igualmente se quedo fuera de la fiesta y de lo mejor de
su padre, es cierto que el hermano menor habia
cometido varios errores en su vida, pero volvid en si y
cambio su actitud, eso lo incluyé en lo mejor de su
vida, el hermano mayor cometio el peor de los errores,
reaccionar errOneamente en €l momento adecuado, lo
cual fue una evidencia de que aunque nunca se fue de
la casa de su padre, siempre vivid la vida con una mala
actitud, y esto al final te cuesta lo mejor de tu vida,
nunca cometas el mismo error del hermano mayor, sin
importar lo que otros han hecho bien o mal, tu octipate
de vivir la vida con la actitud correcta, al final tu seras
el recompensado, mientras que otros se quedaran fuera
de la celebracion
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LA ACTITUD LO CAMBIA TODO

;COMO REACCIONAMOS CUANDO LO
INESPERADO OCURRE?

Este fue el caso del Apolo trece, todo el personal de la
NASA en Houston se puso las manos en la cabeza y
presagiaban lo peor, hasta que el director de vuelo Gen
Krantz asumi6 una actitud correcta que cambio el
ambiente tenso y poco esperanzador que existia en la
sala de control vuelos, Gen preguntd; ;Qué tenemos
en la nave que si funciona?, Como era de esperar, la
actitud correcta los hizo parte de la solucidn,
finalmente el Apolo trece regresé a la tierra con toda
su tripulacidon sana y salva, gracias a la actitud de un
ganador.

"LA ACTITUD NOS HACE PARTE DE LA
SOLUCION O DEL PROBLEMA
USTED ESCOJE”

Uno de los hombres que mas me ha inspirado a mi por
su extraordinaria actitud es el Sr. Tomas Alba Edison,
su manera de asumir los reveces de la vida y sacarle
provecho era espectacular, en una oportunidad después
de un gran desastre, que hubiera puesto al borde del
suicidio a muchos, se dirigi6 a sus amigos Yy
colaboradores para animarlos con las siguientes
palabras; “Amigos hay un gran valor en el desastre,
miren, todos nuestros errores se han quemado,
gracias a Dios podemos comenzar de nuevo”. Se
habian quemado todos los edificios y los inventos que
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habia hecho, todo se habia reducido a cenizas y sin
embargo su actitud era la de un ganador, ¢l sabia que
lo importante no es lo que ocurre fuera de nosotros
sino lo que pasa dentro de nosotros, sabia que todo
estaba dentro de ¢l y cuando quisiera lo volveria a
hacer otra vez, la diferencia esta en la actitud.

La actitud mediatizada no te permite reconocer lo
mejor de tu vida, a veces la gente piensa que lo que le
ha pasado es lo peor, yo pregunto; ;Comparado conque
o con quien? Alguien dira: Vivir en este vecindario es
lo peor que me ha podido pasar, ;Comparado con
que lugar?:

e Vivir en Irak.
¢ Vivir en Angola.

Otro dira: vivir en esta época es lo peor, vuelvo a
preguntar; ;Comparada con cual época?.

e Jerusalén en el ano 70 cuando fue totalmente
destruida.

e [a Europa de la 1y II guerra mundial.

e Hiroshima o Nagasaki cuando explotaron las
bombas atdmicas.

Alguien mas dird: Lo que me pasé a mi es lo peor
que puede pasarle a alguien, ;Comparado con
quien?
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¢ Una niha violada e infestada de sida y embarazada
por un violador.

e Una persona cuadriplejica a causa de un accidente,
como fue el caso del Actor Christopher Reeve,
quien personificod a Superman, el hombre de acero
del cine.

e Las personas que viven en los paises que estan en
guerra.

e Las mas de doscientas mil personas que perdieron
la vida en el continente Asiatico durante el mas
desbastador Maremoto de los ultimos cuarenta
anos.

Nuestra actitud equivocada nos lleva a ser mal
agradecidos, a no reconocer y celebrar en nuestra vida
las cosas buenas que hemos recibido de Dios, Y la
cura para la ingratitud es la perdida, todo lo que
uno no reconoce, no lo celebra, y lo que no se celebra
nunca se disfruta en la vida.

82



YO SOY UN NEGOCIO
LA ACTITUD HACE SIEMPRE LA

DIFERENCIA

“LA ACTITUD PUEDE SIGNIFICAR LA
DIFERENCIA ENTRE UNA PROMOCION
O REMOCION”

e Triunfar o Fracasar

e (Ganar o Perder

e Amar o Odiar

e Inclusion o Exclusiéon
e Aceptado o Rechazado

e Atractivo

o

Repulsivo

e Ascender o Descender

LA ACTITUD SE VE AUN SIN PRONUNCIAR
PALABRAS.

El lenguaje corporal te delata, tu cara es un reflejo del
alma, algunos pueden simular una actitud pero dura
muy poco, al ver a alguien nos damos cuenta de cual es
la actitud reinante en su vida en ese momento, por
ejemplo:
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Mal Humorado o Feliz.

Triste o Satisfecho.
Ansioso o Realizado.
Inseguro o Seguro.
Resignado o Confiado.
Rendido 0 persistente.
Fracasado o Decidido.
Molesto 0 Amistoso.
Derrotado o Victorioso.

.QUE ES LA ACTITUD EN CUANTO A

NUESTRA PERSONALIDAD?

1. Es el mejor de nuestros yo.

2. Suraiz es interna, pero su fruto es externo.

3. [Es nuestra mejor amiga o enemiga.

4. Es mas honesta y consecuente que nuestras
palabras.

5. Eslo que atrae o repele a la gente de nosotros.

6. No estd satisfecha hasta que se expresa.
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7. Es la bibliotecaria de nuestro pasado.

8. Esla que habla de nuestro presente.

9. Es la que proyecta nuestro futuro.

ACTITUD CONVENIENTE

Todo el mundo asume una actitud de acuerdo a la
condicion reinante, si el entorno es negativo, entonces
son pesimistas, si las cosas mejoran, entonces se
vuelven positivos, pero la actitud que realmente nos
conduce a la realizacién personal es aquella que es
independiente de la condicidén que nos rodea.

Todo el mundo quiere: felicidad, aceptacion, paz y
€xito, piensan que para lograrlo solo necesitan, un
buen trabajo, educacion, dinero y tiempo, cuando en
realidad la fuerza principal que determina si triunfamos
o fracasamos es la actitud correcta en y ante la vida,
indudablemente, la actitud correcta s6lo es posible si
nuestra vida esta edificada con los valores y principios
correctos.

"NUESTRA ACTITUD SIEMPRE ES UN
REFLEJO DE LOS VALORES Y PRINCIPIOS
QUE GOBIERNAN NUESTRA VIDA"

La actitudes erradas bloquean las bendiciones en
nuestra vida. Las respuestas siempre dependen de las
preguntas, las oportunidades dependen de nuestros

85

YO SOY UN NEGOCIO
problemas, pero nadie quiere problemas, esa es la
razébn por la que no ven las oportunidades a su
alrededor, Tomas Edison dijo:

"HAY MUCHAS MAS OPORTUNIDADES
QUE PERSONAS PARA VERLAS"

HAY MUCHA MAS SEGURIDAD EN EL
CEMENTERIO PERO PREFIERO LAS
OPORTUNIDADES.

David Sarnolf

Sea como el abejorro, la ley de aerodindmica dice que
no deberia volar, sin embargo ¢l vuela contra todo
pronostico, nadie le dijo que no podia hacerlo, tiene
alas y sabe que las alas son para volar, lo intenta y lo
logra. Asume hoy una actitud positiva ante la vida,
espere lo mejor de ella, de lo mejor de usted, esta
temporada dificil es transitoria, pasard, lo mas seguro
es que su caracter esta siendo procesado para poder
administrar lo que Dios quiere darle en el maximo
nivel de éxito de su vida, janimese!, Deje atras el
pasado y asuma la actitud de un ganador.

.COMO CONSTRUIR LA ACTITUD DE
UN GANADOR?

Los primeros afnos de vida son los mas importantes

para desarrollar actitudes correctas en el nifio, esto es
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lo que dice la Biblia: “Instruye al nifio en su camino y
cuando fuere grande no se apartarda de el”, las
primeras impresiones son muchas veces grabaciones
indelebles.

En realidad, nuestras actitudes se forman de nuestras
experiencias y del como reaccionamos ante ellas, esto
es un proceso de toda la vida, mientras vivamos
estaremos formando, cambiando y reforzando las
actitudes, es mentira lo que algunos dicen para
justificar su mala actitud, Dios me hizo asi, no existe
una actitud inalterable, afortunadamente podemos,
modificar, mejorar y hasta cambiar actitudes, en una
oportunidad le preguntaron a una nifia en el colegio;
(Quién te hizo?, la nifia respondid, Dios me hizo una
parte, el maestro le preguntd de nuevo; ;Qué quiere
decir eso?, Dios me hizo un poco y yo me hice el resto
por mi misma.

LOS MODELADORES DE NUESTRA ACTITUD

Las personas que vienen a nosotros en ciertos
momentos de nuestra vida influencian nuestras
actitudes, hay que tener cuidado a la hora de escoger a
nuestro mentor, porque una vez que se refuerza nuestra
actitud buena o mala se hace mas resistente, ademas
hay que tener cuidado de ser expuestos a falsas
ensefianzas, porque nos convertimos en personas
insuficientes, es como jugar con un balén a medio
inflar, o intentar viajar en un auto con las llantas a
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medio inflar, no es capaz de cumplir el proposito para
el cual fue creada, muchas personas han sido expuestas
a falsas ensefianzas, todavia hoy en el siglo XXI tienen
actitudes escapistas, fatalistas y derrotistas, sin mayor
esperanza en sus vidas que morir para pasar a mejor
vida, o soportar el deterioro de todas las cosas hasta
que escapen de la tierra en un evento que ellos han
denominado el rapto, por supuesto no tienen una
actitud de ganadores para vivir y triunfar en el mundo,
porque han reforzado su actitudes con una filosofia de
resignacion y escapista, sus vidas y sus actitudes son
las de personas que estan de preaviso en la tierra, han
partido sin haberse marchado realmente, y asi viven
vegetando hasta que mueren sin realizarse en la vida,
he escrito un libro con la intenciébn de ayudar a
cambiar estas pésimas actitudes de vida, a fin de
construir actitudes progresistas y constructoras de la
sociedad que Dios y todos nosotros queremos,
devolviéndole la esperanza a la gente de cara al
manana, el libro se titula: “EL ULTIMO REINO
MUNDIAL EL PRINCIPIO DE TODO”.
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EQUIVOCACIONES AL CONSTRUIR

ACTITUDES

1. LIMITACIONES QUE NOS IMPONEN LOS
DEMAS.

Apenas nace el nifio ya decimos que se parece al
abuelo o al padre, no le ponga etiquetas al nifio porque
lo encasillara, deje que encuentre su lugar en la vida.

Cuando una persona permite que le impongan una
limitacion eso condiciona su actitud y disminuye su
desempeiio, por ejemplo; hace muchos afios decian del
ler. Tarzan de la TV el Sr. Jony Weiss Muller quien
fue medallista olimpico, que su record como nadador
nadie lo podria romper, la verdad es que hoy nifios de
trece afios lo hacen a diario.

"OTROS TE PUEDEN DETENER
TEMPORALMENTE PERO USTED ES EL
UNICO QUE PUEDE HACERLO
PERMANENTEMENTE"

2. LIMITACIONES AUTO IMPUESTAS.

Cuando aceptamos una limitacion que nos auto
imponemos, desarrollamos actitudes pasivas y de
resignacidon, sin presentar ninguna resistencia a la
condicidn reinante, la que aceptamos como inalterable,
por ejemplo: Los elefantes de circos una vez que son
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capturados en su medio ambiente, son aprisionados
con cadenas que estdn fijadas a pilotes que estan
enterrados, y durante un tiempo el elefante intenta
librarse sin éxito, aceptando la limitacion como algo
permanente, es por ello que usted los ve en los circos,
sostenidos con unas sogas delgadas a una estaca y no
intentan desatarse, su actitud es pasiva y resignada,
debido a la limitacion auto impuesta, cuando en
realidad tienen suficiente fuerza para soltarse, pero no
lo intentan, igualmente hay cosas que usted podria
hacer, pero no lo intenta porque su actitud lo limita,
luego las reforzamos con afirmaciones y comentarios
que repetimos sin pensar:

e  Esto nunca se ha hecho.

e Nunca lo intentar¢ otra vez.

e Esto es imposible.

e Nunca llegaré tan lejos.

e Los mejores no han podido.

e  Mejor intento otra cosa.

e No perderé mi tiempo en esto.

Yo solia decir que no-tenia oido para cantar, y a eso
agregaba el siguiente comentario para justificarlo
humoristicamente: “Cuando yo canto en el bafio de
mi casa el agua se va”, de muchacho yo decia que no
podia hablar en publico, sencillamente le tenia terror al

hablar en publico, yo adopté una actitud de resignacioén
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y durante un tiempo me detuve, pero treinta afos
después me gano la vida hablando en publico, ahora es
todo lo contrario, tienen que quitarme el microfono,
porque hoy mi pasion es hablar a la gente, converti mi
debilidad en una fortaleza, superé los miedos y mis
limitaciones auto impuestas, pero todo fue el resultado
de un cambio de actitud ante mi misidén en la vida,
desde muy joven recibi el llamado al ministerio, lo
cual implicaba hablar y ensefiar en publico, tenia dos
opciones; Renunciar al proposito de Dios para mi vida,
o cambiar mi actitud y aceptar los retos y desafios que
estaban delante de mi, afortunadamente elegi cambiar
mi actitud, lo demas se ha perfeccionado por medio de
la ley del uso, hoy por hoy no hay nada que llene mas
mi vida que hablarle a otras personas en publico, ;Qué
hubiera pasado conmigo si no hubiera cambiado de
actitud? Sencillamente usted y miles de personas mas
no estarian leyendo este libro.

EL TEMOR AL FRACASO UN ENEMIGO
MORTAL DE LA ACTITUD DE UN
GANADOR

“"NO HAY SEGURIDAD EN ESTA TIERRA
SOLO OPORTUNIDADES"

Douglas Mac Arthur

La gente hace diferentes cosas con el fracaso; lo
esconde, lo niega, le teme, lo desconoce y lo odia,
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hacemos de todo menos aceptarlo, por supuesto que
aceptarlo no implica resignacion, debemos entender
que el fracaso es un paso necesario hacia nuestro éxito,
un escalon en la escalera del éxito, si no estamos
dispuestos a subir por ese peldafio nunca llegaremos a
realizarnos de verdad en la vida, fracasar en el intento
no es igual a ser un fracasado.

"FRACASADO ES AQUEL QUE POR TEMOR
A FRACASAR NUNCA INTENTA NADA"

Les narraré una historia real para ilustrar mejor lo que
intento decirle, el presidente de una compafiia se
reunid con su directorio, para plantearle a su equipo la
necesidad de llenar la vacante que habia en el cargo de
Gerente General, por lo cual los comision6 a todos
para encontrar al posible candidato para ocupar tan
importante cargo, después de algunos dias, en su
escritorio habia varias hojas de vida intachables de
varios gerentes de departamentos que hasta la fecha no
habian cometido ningin error, después de analizar
todos los documentos los rechazé a todos, cuando se
reuni6 de nuevo con su directorio, sus socios le
preguntaron al presidente: ;porque los rechazaste a
todos, si sus hojas de vidas eran las mejores de entre
todos los gerentes activos?, El presidente les respondio
de la siguiente forma; Necesito a una persona que ya
haya cometido suficientes errores en su cargo actual,
para que no los cometa en el alto nivel al que sera
promovido, no puedo arriesgar toda la compafiia en
manos de alguien que cometera ahora los errores que
debié cometer antes, necesito alguien que ya haya
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superado sus fracasos pasados para poder manejar la
Gerencia General. ;Qué les parece la filosofia de este
empresario?, Siempre es mejor alguien procesado que
alguien que no sabemos como reaccionard ante el
fracaso.

"EL HOMBRE QUE NUNCA COMETIO UN
ERROR NUNCA HIZO NADA IMPORTANTE
EN SU VIDA"

LOS GRANDES HOMBRES
EXPERIMENTARON FRACASOS

ENRRICO CARUZO:

El comienzo del gran Tenor Italiano Enrrico Caruzo
estuvo marcado por la opinidn negativa de su maestro,
quien le dijo que se dedicara a otra cosa, porque su voz
se oia como el viento que silbaba por la ventana,
gracias a Dios €l no permitid6 que le impusieran esa
limitacion a su vida y continud trabajando para
perfeccionar su voz, manteniendo siempre la actitud de
un ganador, finalmente lo logrd, dandole al mundo el
disfrute de una de las mejores voces de todos los
tiempos.
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HENRY FORD

Uno de los hombres mas célebres del mundo del
automovilismo comenzd su carrera con un Signo no
muy positivo, el primer vehiculo que ensambl6 sali6 al
mercado sin reversa, lo cual era un problema a la hora
de estacionarlo, pero este percance en ninguna forma
lo desalent6, al contrario, reforzo su actitud y continu6
hasta convertirse en un magnate del mundo automotor.

ABRAHAN LINCON

Biografia de una escalera de fracasos que
condujeron al éxito:

e Infancia dificil.

e  Menos de un aio de estudios formales.

e 1831 fracasé en los negocios.

e 1832 derrotado en las elecciones para legislador.
e 1833 fracas6 de nuevo en los negocios.

e 1834 electo para Legislador.

e 1835 murio su novia.

e 1838 derrotado en elecciones para orador.

e 1842 se casé con una mujer que fue una carga.
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e  So6lo uno de sus hijos vivié mas de 18 afios.

e 1843 derrotado en elecciones para el Congreso.
e 1846 electo para el Congreso.

e 1848 derrotado nuevamente en elecciones para el
Congreso.

e 1855 derrotado en elecciones para el Senado.

e 1856 derrotado en elecciones para la
Vicepresidencia.

e 1858 derrotado en elecciones para el Senado.

e 1860 electo Presidente de los Estados Unidos de
Norte América.

Su actitud se mantuvo, indiscutiblemente era un
ganador, usted me dird: ;CoOmo lo puede llamar
ganador después de veintinueve afios de fracasos
continuos?, Fracasar en el intento no lo convirtié en un
fracasado, se sobre ponia y continuaba intentdndolo,
cada fracaso fue un escalon hasta llegar a la cuspide de
su éxito, la Presidencia de los Estados Unidos, para
muchos Abrahan Lincoln es el mejor de todos los
presidentes que ha tenido ese pais, el pudo
desalentarse, rendirse y declinar en su actitud, pero no
lo hizo, mantuvo su actitud nariz arriba y finalmente lo
logro. Los fracasos son las huellas que hay en el
camino al éxito, La unica vez que no se fracasa es
cuando se hace algo y da resultado.
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"SON MUY POCOS LO QUE LO HICIERON

BIEN LA PRIMERA VEZ"

COMO MANEJAR EL FRACASO EN
FORMA POSITIVA

"EL DERECHO A FRACASAR ES TAN
IMPORTANTE COMO EL DERECHO
A TRIUNFAR"

Es imposible triunfar de verdad sin suftir, si usted tiene
éxito y no ha sufrido, alguien esta sufriendo por usted,
por ejemplo: si usted estd disfrutando de un coco,
seguro usted no lo plantd, si vive en un pais libre,
alguien pagd el precio de esa libertad, cada
equivocacion produce un sufrimiento, cada sufrimiento
es un escaléon al é€xito, si no quiere sufrir tampoco
quiere triunfar, tengo una formula nueva para aumentar
la velocidad de su éxito en la vida:

(Fracaso + Fracaso + Fracaso +Fracaso) =
EXITO

AUMENTE LA VELOCIDAD DE SUS
FRACASOS Y TRIUNFE MAS RAPIDO

Thomas Edison experimentd mas de diez mil intentos
fallidos antes de ver una bombilla prendida por
primera vez, un dia le preguntaron: ;No se cansa usted

de fracasar?, el respondid, yo no he fracasado, sélo he
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descubierto miles de formas incorrectas, cada vez
estoy mas cerca de encontrar la forma correcta, y
finalmente después de miles de intentos fallidos logro
el éxito, (Quien puede llamar a Thomas Edison,
uno de los inventores mas insignes e ingenioso de
todos los tiempos fracasado?

"EL TEMOR AL FRACASO ES LO QUE
IMPIDE A LA GENTE HACER
GRANDES COSAS”

El temor al fracaso es el peor enemigo de la actitud de
un ganador, yo he fracasado en los negocios, como
consejero, padre, esposo, pastor, deportista, orador,
administrador, escritor, lider y amigo; por ello cada
dia soy mejor en los negocios, mejor consejero, padre,
esposo, pastor, deportista, orador, maestro,
conferenciante, administrador, empresario, escritor,
lider y amigo, no tenga miedo a fracasar en el intento,
levantese y wvuélvalo a intentar, usted ya esta
ascendiendo la escalera de su éxito personal, ignore la
opinion de los demads, al fin y al cabo es s6lo eso, una
opinidn, el mundo no recuerda a los criticos, pero en
cambio inmortaliza a aquellos que después de fracasar
lo suficiente logran el éxito anhelado, lo mas
importante a la hora de escalar tu escalera de éxito
personal es tu actitud, la actitud de un ganador no sélo
es tenaz para volverlo a intentar, sino que no se
desalienta con las experiencias traumadticas, durante el
trayecto tiene su vista puesta en la meta.
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"YO SE QUE AUN HE DE EQUIVOCARME

EN EL FUTURO PERO ESTOY SEGURO QUE
CADA DIA SERA MAYOR MI EXITO"

;:COMO EVITAR SER UN

SOBREVIVIENTE DEL. MONTON?

e  Siusted es sabio, olvidese de la grandeza.

e Jgnore sus derechos, pero recuerde sus
obligaciones.

e QOlvide sus inconveniencias, reconozca Sus
bendiciones.

e Olvide sus propios logros, recuerde su
compromiso con los demas.

e (Corra riesgos, nunca corra el riesgo de no
arriesgarse en la vida, quien no arriesga no sufre
pero tampoco triunfa.

e Olvide su seguridad, llene sus dias con la pasion
del servicio a otros.

e Olvide los reconocimientos, continu¢ en pos de
sus logros.

e Mate su cinismo, sus dudas, temores,
incredulidad y la ansiedad y siéntase mas vivo

que nunca.
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e QOlvidese de si mismo y sera recordado.

e Vaciese en el servicio y siempre estara lleno.

e Olvidese de la grandeza, sea sabio, tenga siempre
una buena actitud, corra riesgos y se perdera en la
inmortalidad.

"NADIE ES RECORDADO POR VIVIR PARA
SI MISMO EN CAMBIO TODOS LOS QUE
VIVEN PARA OTROS SIEMPRE SERAN
DE CELEBRADOS"

"EL TEMOR AL FRACASO ES EL REFLEJO
DE UNA VIDA CENTRADA EN SI MISMO
QUE POR TEMOR AL QUE DIRAN LOS
DEMAS SE AUTOLIMITA EN LA VIDA"

CORRA RIESGOS

La mayoria de la gente no obtiene la recompensa del
éxito en la vida por que juegan a lo seguro, la mayor
parte del tiempo estan en el tronco del arbol de la vida,
en vez de arriesgarse a andar por las ramas, solo alli
estan los frutos.

"SIN RIESGO NO ES POSIBLE EL
EXITO VERDADERO”
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LA VIDA ES UN RIESGO

e Reir es correr el riesgo de parecer tonto.
e Llorar es correr el riesgo de parecer sentimental.

e Acercarse a otros es correr el riesgo de
involucrarse.

e  Mostrar sus sentimientos es correr el riesgo de
demostrar su verdadero yo.

e Exponer sus ideas o suefios delante de los
hombres, es correr el riesgo de ser rechazado.

e  Amar es correr el riesgo de no ser amado.
e  Vivir es correr el riesgo de morir.
¢ Intentarlo es correr el riesgo de fracasar.

¢ Fracasar es correr el riesgo de triunfar.

"CORRA EL RIESGO DE FRACASAR Y
TRIUNFE MAS RAPIDO”

EL MAYOR PELIGRO EN LA VIDA ES
NO ARRIESGARSE A NADA.

La persona que no se arriesga, no hace nada, no tiene
nada, no es nada y termina perdiendo lo poco que
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tiene, este fue el triste final de aquel mayordomo de la
Biblia, que por cobardia no negociod el talento que le
habian confiado, al final la sentencia fue, quitenle el
talento y denlo al que arriesgd mds, y al siervo
negligente échenlo fuera.

El que no corre riesgos evita el sufrimiento y dolor
momentaneo, pero se condena a sufrir el dolor
permanente de no ser nada, no tener nada y no hacer
nada, usted escoge; ;Cual de los dos dolores quiere
evitar?, la mayoria de las personas que no corren
riesgos en la vida llegan al final de sus dias frustrados
y condenandose por todo lo que pudo ser y no fue, por
todo lo que pudo tener y no tuvo, y por todo lo que
pudo hacer y no hizo.

“TRAE MAS CULPABILIDAD NO
ARIESGARSE QUE ARRIESGARSE
Y EQUIVOCARSE"

El que no arriesga nunca se realiza en la vida, porque
se niega el derecho a aprender, crecer, sentir, cambiar,
amar y vivir, realmente se convierte en un esclavo de
sus limitaciones, ha perdido su libertad.

"LIBERTAD ES LA CAPACIDAD
DE INTENTAR CUALQUIER COSA”

La actitud es el factor que determina si los fracasos nos
aplastan o nos edifican, una sefial de una actitud
saludable es la persistencia de una persona cuando se
topa con un fracaso, (Es usted una de las personas
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que cuando encuentra obstaculos se rinde Yy
abandona con facilidad?, Si su respuesta es si,
estamos en presencia de una actitud pobre (nariz
abajo), si no corrige su actitud pronto el vuelo de su
vida sufrird un accidente mortal. Nunca acepte el
fracaso como el final, véalo como un escalon de su
escalera de ¢éxito personal, “Rendirse nunca
retroceder jamas”

“"ACEPTAR EL FRACASO COMO EL FINAL
ES SER FINALMENTE UN FRACASADO"

Nada en el mundo puede sustituir la actitud ganadora
de una persona que persiste hasta lograrlo, usted
encontrara cantidad de personas con talento y
conocimientos sin éxito, el mundo esta lleno de ruinas
educadas.

“LA PERSISTENCIA Y LA DETERMINACION
SON OMNIPOTENTES"

Cuando usted tropiece con el fracaso, deténgase y
preguntele a su creador y principal motivador; ¢Sefior
quieres decirme algo? :

e Por que el fracaso no significa que soy un
fracasado, Significa que todavia no he triunfado.

e El fracaso no significa que no he logrado nada,
Significa que he aprendido algo.
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El fracaso no significa que he sido un tonto,
Significa que tuve suficiente Fe para
experimentar.

El fracaso no significa que he sido desgraciado,
Significa que me atrevi a probar.

El fracaso no significa que no lo tengo, Significa
que lo tengo de una manera diferente.

El fracaso no significa que soy inferior, Significa
que no soy perfecto.

El fracaso no significa que he perdido el tiempo,
Significa que tengo una razon para comenzar de
nuevo.

El fracaso no significa que debo darme por
vencido, Significa que debo tratar con mas
ahinco.

El fracaso no significa que nunca lo hare,
Significa que necesito mas paciencia.

El fracaso no significa que me has abandonado,
Significa que debes tener una mejor idea para mi.
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LA LLAVE QUE ABRE LA PUERTA
DEL AUMENTO EN TU VIDA

“"SEA UN BUEN ADMINISTRADOR DE
TODOS LOS RECURSOS A SU
DISPOSICION”

Ser un buen administrador de todos los recursos que

tenemos a nuestra disposicion requiere de un lider que
planifique todo su trabajo a través de prioridades,
considerando tres cosas en especial:

1. El uso correcto de la mas completa computadora
que existe, La Mete Humana.

2. trabajar por medio de Metas y Objetivos claros.

3. Capitalizar la moneda del mundo de los
negocios, El Tiempo.

LA CLAVE DE LA EFECTIVIDAD DEL
LIDER; LAS PRIORIDADES

Ejercer el liderato por medio de prioridades es lo que
marca la diferencia entre un profesional y un
aficionado.

Podriamos afirmar que el éxito consiste en el
logro progresivo de una META predeterminada.
Planificar a través de prioridades y trabajar en
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direccion a la meta Pre-establecida es fundamental
para la efectividad del un Lider.

LALEY DE PARETO 20/80

Hay otras leyes en la administracion y estructuracion
de negocios muy efectivas, como es el caso del sistema
Six Sigma y otros, sin embargo en esta publicacion no
lo abordaremos, y nos limitaremos a esta ley muy
simple para obtener resultados en el establecimiento de
prioridades, esta es una ley muy popular en el area de
administracién y tiene una especial aplicacion en el
establecimiento de prioridades de un lider.

El 20% de nuestras prioridades producira el 80%
de nuestro éxito. Esto nos lleva a una conclusion;
debo invertir mayor tiempo, energia, dinero y
personal en el 20% de mis prioridades.

EJEMPLO DE LA LEY APLICADA
EN DIVERSAS AREAS

TIEMPO:

El 20% de nuestro TIEMPO produce el 80% de los
resultados esperados.
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PRODUCTOS:

El 20% de los PRODUCTOS que vendo o produzco
rinde el 80% de las GANANCIAS.
LECTURA:

El 20% del LIBRO contiene el 80% del
CONTENIDO.

TRABAJO:

El 20% del TRABAJO aporta el 80% de la
RETRIBUCION, GRATIFICACION Y
SATISFACCION.

DISCURSO:

El 20% de la PRESENTACION produce el 80% del
IMPACTO en los oyentes..

LIDERAZGO:

El 20% de las PERSONAS hara el 80% de las
DECISIONES.
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(CUAL ES EL PRINCIPIO?

El 20% de la GENTE es responsable del 80% del
EXITO.

ESTRATEGIA DEL LIDER:

1) Determine quienes en su organizacion son el 20%
Productor principal.

2) Emplee el 80% del Recurso disponible en el 20%
de su gente Productiva.

3) Invierta el 80% del Dinero dedicado al desarrollo
personal en el 20% de los Mejores.

4) Determine cual 20% del Trabajo produce el 80%
de retribucion.

EL PROBLEMA DE LOS LIDERES:

Estan ocupados en el 80% de sus prioridades menos
productivas, contrate un asistente y deléguele este 80%
y usted dediquese al 20% productivo, esto es
Efectividad.
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{EL TRABAJO DURO TE HARA EXITOSO!

Mentira. Trabajar duro es igual a pasar el resto de tu
vida en el 80% no productivo.

TRABAJO EFECTIVO - TRABAJO INTELIGENTE

Trabajar Inteligentemente es descubrir cual es el 20%
de tu vida, tu tiempo, tu talento y las personas que
trabajan contigo, que producen mayor retribucion y
satisfaccion e invertirte en el, el 80% restante debes
delegarlo y en tltimo caso abandonarlo.
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LEY DE PARETO 20/80
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PRIORIDADES PRODUCCION

Como puede ver en la gréfica, s6lo un 20% de tus
prioridades produce un 80% de tus ganancias, y el 80%
de tus prioridades solo produce un 20% de ganancias,
seria tonto descuidar el 20% productivo para
dedicarnos al 80% menos productivo, porque al final el
resultado serd frustracion; el lider siente que ha
trabajado duro; pero los resultados no son los
esperados, este es el grave error de los lideres, se
dispersan y se gastan en actividades poco productivas.
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EL EJEMPLO DE JESUS:

Mas del 90% de su tiempo lo dedico a 12 hombres, lo
demas ya es historia, ¢l fue efectivo.

¢YA DESCUBRIO CUAL ES ESE 20%
PRODUCTIVO DE SU VIDA?.

EFICIENCIA VS EFECTIVIDAD

EFICIENCIA: Es la base para sobrevivir.

EFECTIVIDAD: Es la base para el éxito.

ESTRATEGIA

Use al 20% de los mejores para capacitar al proximo
20% productivo, mientras ejercen sus funciones, éste
es el mejor multinivel de liderato que existe.

TRABAJO DURO VS INTELIGENCIA

Lo importante no es cuan duro trabaja, sino cuan

inteligente lo hace. Salomon dijo: “Sabiduria ante

todo; adquiere Sabiduria y sobre toas tus posesiones

adquiere Inteligencia”, “La Sabiduria viene de Dios y

de su boca viene el conocimiento y la Inteligencia”,

esta a tu alcance, si alguno no tiene Sabiduria es
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porque no quiere; Dios ha prometido darla a todos sin
reproche .

;CUAL ES LA RAIZ DE TODOS LOS
PROBLEMAS?

Falta de Sabiduria. La gente dice que tiene un
problema financiero o familiar, cuando en realidad es
un problema de falta de Sabiduria; cuando usted
aumenta su Sabiduria en el area financiera sus Ingresos
se incrementan, si aumenta su Sabiduria en el area de
las relaciones interpersonales, sus Relaciones mejoran.

CLASIFICACION DE LAS PRIORIDADES

Asigne niveles de prioridad a sus tareas, no permita
que lo urgente determine su prioridad, sino que la
prioridad determine la urgencia. Cuando el Lider no
se organiza y no es dado a la planificacion, siempre
esta ocupado, el tiempo no le alcanza y siempre esta de
carreras, todo es urgente, a eso afiadiremos el nivel de
estrés y presion bajo el cual vive, que lo lleva a ser una
persona irritable y mal humorada, con lo cual pierde su
influencia en el personal que dirige, este tipo de Lider
generalmente termina usando a la gente y amando los
resultados; pero en el liderazgo lo mas importante es
amar a la gente y usar las cosas. Recuerde; hay 3
elementos principales en el Liderato; La Gente, Las
Tareas y las Metas, de estos tres ¢l mas importante es
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la gente. La gente hace las Tareas que nos llevan a
lograr nuestras Metas, nunca olvide esto, planifique y
Organice su trabajo estableciendo prioridades.

1) MUY IMPORTANTE - MUY URGENTE:

Son cosas que nadie mas puede hacer, aborde estos
proyectos primero, lo importante son aquellas cosas
que son VITALES y determinan el 80% de tu
rendimiento.

2) MUY IMPORTANTE - POCO URGENTE:

. Son cosas importantes pero no vitales.
. Establezca fechas limite para realizarlos.
. Trabaje con ellos en su rutina diaria.

3) MENOS IMPORTANTE — MUY URGENTE:

. Son actividades no vitales y poco importantes.

. Deléguelo a un asistente que sea capaz de
hacerlo.

. Encuentre maneras rdpidas y eficientes para
que realice este trabajo sin involucrar mucho
personal y recursos

112



YO SOY UN NEGOCIO
4) MENOS IMPORTANTE - POCO URGENTE:

Este es trabajo rutinario y poco productivo, consiga
a alguien que lo haga o sencillamente no lo haga.
iNO DEJE PARA MANANA LO QUE PUEDE
HACER HOY!, Ha hecho que muchos Lideres se
compliquen la vida haciendo hoy cosas que no son
productivas y dejando para mafiana las cosas vitales
que son las realmente importantes y productivas.

CONSEJOS:

e Decida que debe hacery HAGALO.
e Decida que no debe hacer y NO LO HAGA.

“EL LIDER PUEDE RENUNCIAR A TODO
MENOS A SU RESPONSABILIDAD"

AYUDA PARA ESTABLECER
PRIORIDADES

Hagase las siguientes preguntas:
:QUE SE REQUIERE DE Mi?

La respuesta siempre tiene que ver con las prioridades,
distinga entre lo que usted debe hacer y lo que usted
puede delegar.
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(SABEN LOS QUE TRABAJAN CON USTED
QUE SE REQUIERE DE ELLOS?

Generalmente este es uno de los mayores problemas a
la hora de dirigir, no se es especifico con lo que se
quiere o se aspira lograr. Hay muchos vacios en la
comunicacion y se deja a la otra persona interpretar lo
que se quiere, usted escuchard frases como esta: yo
pensé, yo creia, €l debia saber, nunca asuma que la
otra persona sabe, no suponga nada, COMUNIQUE
fuerte y claro lo que quiere, preferiblemente por
escrito, la mala comunicacidon es responsable de la
mayoria de los fracasos de los Lideres.

.QUE ME DA MAYOR RETRIBUCION?

El resultado debe ser proporcional al esfuerzo
empleado, el resultado me dice si estoy haciendo lo
correcto. Descubra cual es esa parte del trabajo que
mas le gusta, le gratifica y es la mas productiva e
inviértase en ella.

ASIGNACION EQUIVOCADA Y LA
GRATIFICACION:

Cuando yo oigo a un lider decir las siguientes
expresiones s¢ que estd desubicado y no sabe lo que
quiere.
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a) Yo no sé para que he sido llamado en la vida.
b) El trabajo es una carga.
c) Lo que hago no funciona, s6lo paso hambre y
necesidades.

Si usted no disfruta lo que hace, no tiene pasion para
hacerlo, y ademas lo considera una carga dificil de
llevar que no es retributiva ni gratificante en su vida,
yo le aconsejo que se dedique a cualquier otra cosa, de
seguro usted no fue llamado a hacer lo que hace. Esto
es igual para todas las areas de vocacion de trabajo que
existen.

CUANDO USTED TIENE EXITO Y
DISFRUTA LO QUE HACE, DEJA DE SER
UN TRABAJO Y SE CONVIERTE
EN SU ESTILO DE VIDA

PROBLEMAS COMUNES DE LAS
ORGANIZACIONES

e ABUSO: Muy pocos empleados hacen mucho.

e DESUSO: Muchos empleados hacen poco.

e MAL USO: Muchos empleados estan haciendo
cosas equivocadas.
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LAS 3 “R” DEL EXITO EN ELL

ESTABLECIMIENTO DE PRIORIDADES.

.. [ [ 1A
e Requerimientos. ZN LY
e Retribucion. SN

e Recompensa.

N

o

Establezca como prioridad todo aquello que es vital y
requiera de usted, lo que le dé Retribucion vy
Recompensa su esfuerzo.

PRINCIPIOS PARA ESTABLECER
PRIORIDADES

Las prioridades nunca permanecen estancadas, las
prioridades cambian y demandan atencion continua,
hay una relacion intima entre prioridad y asignacion,
cuando usted es promovido, ya sea en la empresa o en
cualquier otra area de su vida, el énfasis de su
prioridad cambia, si no presta atencion al cambio de
prioridad puede que se quede estancado en el pasado,
déjeme ilustrarlo de una manera mdas grafica; Al
subir una escalera cual es la prioridad que merece
mas atencion?, Sin duda el proximo escalon, asi debe
ser para un Lider, aunque nunca pierde de vista la
vision (la meta final) su principal atenciéon en la
mision es el proximo paso, porque solo asi llegara
finalmente a la realizacion de la visién, en otras
palabras, cuando usted es promovido al proximo nivel
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debe dejar atras la prioridad que tenia en el escalon
anterior y centrar su prioridad en el nuevo escaldn, el
éxito de todo Lider es centrarse en las prioridades.

1) NO LE DE VALOR A LO QUE NO TIENE

Es de sabio el arte de saber qué pasar por alto. Lo
insignificante roba mucho tiempo, la mayoria de la
gente vive para cosas equivocadas. A veces el
descuido planeado es util en el establecimiento de
prioridades, primero haga lo wvital y después Io
rutinario, el éxito de los especialistas es que dedican la
mayor parte de su tiempo a perfeccionar y mejorar lo
que hacen.

2) LO BUENO ES ENEMIGO DE LO MEJOR:

Establecer prioridades entre lo bueno y lo malo es
facil, el dilema es cuando debemos establecer
prioridades entre lo bueno y lo mejor, porque ambas
cosas son buenas, la mayoria de la gente prefiere
permanecer en una zona de comodidad, porque ello le
da una falsa sensacion de seguridad, la verdad es que
una vez que se detiene a cuidar lo bueno que se ha
logrado lo empieza a perder, alejandose cada vez mas
de lo que es mejor para usted.
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"SI NO ARRIESGA LO QUE ES POR LO

QUE QUIERE SER NO LO MERECE Y
NUNCA LO TENDRA"

"SI NO ARRIESGA LO QUE TIENE POR LO
QUE QUIERE TENER NO LO MERECE Y
NUNCA LO TENDRA"

Nunca corra el riesgo de no arriesgarse, lo lamentara
el resto de su vida, la mayoria de todos los lamentos de
la gente al final de sus dias es el pensar en todo lo que
pudieron hacer y no hicieron. En cuanto al
establecimiento de prioridades le daré un consejo; si lo
puede manejar alguien mas, deléguelo, trabaje solo
en aquellas cosas que solamente usted puede hacer, le
daré un ejemplo: Yo soy escritor, no puedo delegarle
esto a nadie mas, le puedo delegar mecanografiar el
manuscrito, revisarlo, editarlo y hasta corregirlo; pero
nunca hacerlo por mi, yo soy el escritor, yo poseo el
don y no mis ayudantes. Lo otro que debo tomar en
cuenta a la hora de establecer prioridades es,
determinar cual es la opcion de mayor beneficio para el
cliente, imaginese; ¢;Para qué escribo un libro sino
espero que nadie lo lea?, La Unica razén para hacer
un libro es para que otros lo lean, sino esta no seria una
verdadera prioridad y habria perdido mi tiempo en
vez de invertirlo, aun hay gente que hace cosas por
hacerlas sin tener claro lo que quieren, lo cual hace que
no establezcan prioridades correctamente, tenemos que
hacernos varias preguntas pensando en las personas
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que seran objeto de nuestro servicio, en mi caso
tendria que preguntarme: ;Para que fundé El
Centro de Desarrollo Integral 3000, si no espero
darle servicio a nadie?, ;Para que estudi¢ una carrera
sino esperaba utilizarla para nada?. ;Para que creé¢ El
Grupo Empresarial Kingdom si no voy patrocinar a
emprendedores ni a crear empresas?, Si la gente hace
las cosas sin establecer prioridades claras, s6lo habran
perdido su tiempo, y un buen Lider no mata el tiempo
lo invierte, porque en el mundo del éxito la moneda
es el tiempo, y usted tiene que decidir que hara con él,
de eso depende su éxito.

3) TOME LA DECISION BASANDOSE EN EL
PROPOSITO DE SU EMPRESA:

Usted no puede agradar a todo el mundo, debe
centrarse en el propdsito vital, si no el dafio puede ser
catastrofico, cuando un Lider acierta muchos se
benefician; pero cuando un Lider se equivoca
arrastra a muchos en su fracaso, sea objetivo en
cuanto al propdsito. Se cuenta la historia de un
operador de un faro que recibia un suministro de
petroleo cada mes con el propdsito de mantener
encendido el faro para los barcos que navegaban por el
lugar; pero un dia se acercd una sefiora y le pidid un
poco de petroleo para mantener caliente su casa, y asi
lo hicieron varios vecinos, este hombre juzg6 buena la
causa de sus vecinos y les cedio el combustible, ¢l
quiso ser un buen vecino y agradarlos a todos; pero no

se dio cuenta que el petroleo se le acabo antes de
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tiempo, lo cual hizo que se apagara el faro, con la mala
fortuna de que esa noche llovid torrencialmente y la
niebla invadid la bahia, lo cual hizo que los barcos esa
noche sufrieran accidentes catastroficos donde
perdieron la vida varias personas, cuando la policia le
preguntd al operador del faro sobre lo ocurrido, su
excusa fue; que s6lo quiso ayudar a sus vecinos, pero
ellos le dijeron que el proposito del petrdleo era
mantener encendido el faro, como puede ver, no todo
lo bueno es correcto, el verdadero Lider es objetivo y
actua de acuerdo al proposito.

4) USTED NO PUEDE TENERLO TODO

Esto me recuerda a mi hijo cuando entra a la tienda de
juguetes, lo quiere todo, una de las cosas mas dificiles
para la gente es eliminar cosas de su vida. "El 95%
para lograr algo consiste en saber lo que se quiere'.

Si usted se dedica a buscar una cosa casi siempre la
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encuentra antes de morir. Si usted busca todas las
cosas, casi siempre obtiene lo que siembra, una
cosecha estéril de remordimientos. Pablo dijo:
Despojaos de todo peso. y corramos la carrera con
paciencia. Generalmente nos despojamos de todo lo
innecesario cuando estamos en apuros, en un naufragio
se tira por la borda todo lo innecesario, pero no es
necesario llegar a una crisis para aprender esta leccion.
Para un médico no es dificil establecer la prioridad
sobre que hacer con un paciente que presenta una
fractura en una de sus extremidades y un paro
cardiaco, es obvio, primero se debe salvar la vida, lo
cual indica que primero se debe reanimar el corazon y
en segundo lugar se atenderd la fractura. ;Cual es el
objeto de cuidar una pierna si la persona esta
muerta?. En otras palabras lo vital es lo importante y
eso es lo que establece la prioridad.

S) DEMASIADAS PRIORIDADES NOS
PARALIZAN

Esto es lo que le pasa al ledbn cuando el domador le
pone una silla de 4 patas al frente, el ledn intenta
prestar atencion a las cuatro patas a la vez, lo cual
fragmenta su mente y produce un tipo de paralisis que
lo hace mas décil y manejable, de la misma manera
pasa con el lider que quiere hacer todo a la vez, tiene
que haber un orden de prioridades segin su
importancia vital.
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(QUE HACER CUANDO ESTA
SOBRECARGADO Y NO SABE QUE HACER?

Haga una lista de prioridades y luego llévela a su lider
o mentor para que le ayude a establecer el orden a sus
prioridades. Recuerde; primero debe hacer aquellas
cosas que son de suma importancia y suma urgencia.

"LOS VERDADEROS LIDERES HAN
APRENDIDO A DECIR NO A LO BUENO,
PARA DECIR SI A LO MEJOR"
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6) DESPLACE LAS PRIORIDADES
PEQUENAS POR LAS PRINCIPALES
PRIORIDADES

La razén por la cual la mayoria de las metas
principales no se alcanzan es porque empleamos
nuestro tiempo haciendo primero las cosas secundarias.

MUERTE PREMATURA.

Un grupo de 300 ballenas murieron encalladas en la
orilla por seguir a un banco de sardinas, de la misma
forma muchos lideres se agotan hasta arruinar su
propdsito por invertir la mayoria de su tiempo en busca
de las cosas pequefas y sin importancia, ;ve la
importancia de establecer prioridades?

7. APRENDA ANTES QUE SEA MUY
TARDE LO QUE REALMENTE ES
IMPORTANTE.

Sea un discipulo permanente y siempre tendra algo que
ensefiar, el dia que usted deje de aprender ese
mismo dia dejara de ensefiar. Generalmente los
lideres aprenden los secretos de la vida a una edad muy
avanzada, cuando ya no hay ni energia ni mucho
tiempo para vivirlos, sea sabio acérquese mas para oir,
observe cada situacion y aprenda lo que realmente es
importante, deseche los caprichos y las cuestiones

pasajeras e inviértase en empresas que trasciendan mas
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alld de su muerte, marque su generacion y deje una
huella indeleble para las futuras generaciones, es tanta
la gente que ante la realidad de la muerte revisan toda
su vida para descubrir que descuidaron lo que
realmente era importante, usted escuchara frases como
estas: "Si volviera a vivir seria distinto'", '"Si
pudiera regresar el reloj de mi vida', "Si tuviera
otra oportunidad me ocuparia de...", son muchos los
remordimientos cuando la vida no se ha utilizado bien,
y no queda mas que pedirle perdon a quienes les
fallamos, pero no tiene que ser asi para usted, no tiene
que llegar a la vejez para aprender esta leccidn,
reflexione un poco acerca de su vida, deténgase, revise
su vida y preguntese; ;Me estoy ocupando de las
cosas realmente importantes?.

CONSECUENCIAS DE IGNORAR EL
PRINCIPIO DE LAS PRIORIDADES.

ecientemente me asoci¢é a una empresa en la que
actualmente ocupo el cargo de vicepresidente, en mi
trabajo de mentor corporativo descubri que la
ineficiencia en las entregas de esta empresa se debia a
la falta de estructuracion del negocio y la ausencia
absoluta de planificacion segin prioridades, la fama de
esta empresa entre sus clientes era la siguiente: son
muy buenos en la calidad de sus trabajos pero
sumamente irresponsables en las entregas, todos
sabemos que la mejor publicidad para un negocio es la
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politica de un cliente satisfecho, y obviamente esto no
estaba ocurriendo, lo que sin duda se estaba reflejando
en las ganancias, debido a la cantidad de clientes que
perdia el negocio y el miedo creciente de algunos
inversionistas que no se atrevian a invertir a pesar del
inmenso potencial que veian en el negocio, por
considerarlo riesgoso. Inmediatamente organicé la
administracién y la contabilidad del negocio, creé
politicas de produccion, establecimos una vision y
mision de la empresa con objetivos claros, y sobre todo
una planificacion segun el orden prioridades que
estudiamos en este capitulo, esto nos llevo a establecer
cronogramas de trabajos precisos, para evitar el mal
uso de las horas hombres empleadas para cada trabajo,
en mi observacion me di cuenta que los trabajadores
aunque son virtuosos no rendian el maximo en sus
faenas de trabajo, debido a la mala planificacion y los
vicios programaticos, estos trabajadores comenzaban
trabajos que estaban programados y tenian que
interrumpirlos para hacer otro trabajo que no estaba
programado, lo cual contribuia a lo retrasos en las
entregas, ademads, los trabajadores eran usados en
actividades distintas a las de su asignacion regular, lo
cual afectaba el cronograma de trabajo regular, cuando
no se trabaja con una planificacion basada en
prioridades siempre se estd de urgencias y el ambiente
de trabajo se torna tenso y peligroso, inmediatamente
tomé¢ la decision de eliminar todos estos trabajos
pequeiios no programados, que lo Unico que lograban
era distraer el esfuerzo vital de la empresa en cosas
insignificantes y poco productivas, reasignamos a todo

el personal por divisiones, identificamos quienes eran
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nuestro 20% mas productivo y nos enfocamos en ellos,
a uno de ellos lo nombramos jefe del taller de
fabricacion y empezamos a delegar las funciones
rutinarias 'y poco productivas a un muchacho que
contratamos como utiliti, para que la mano de obra
calificada se concentrara en lo que realmente es
productivo para la empresa, una ves eliminada la
ineficiencia producto de la falta de orden vy
organizacion el negocio recobr6 su nivel de
efectividad, se cre6 un nivel de trabajo mas agradable
y nuestras ganancias se incrementaron, y todo como
consecuencia de la planificacién del trabajo en base a
prioridades, actualmente somos la primera empresa
Venezolana que se atrevid a fabricar automéviles
semiartesanales y por pedido, con un alto contenido de
valor agregado nacional, lo demas es una historia que
aun estamos escribiendo.

EL LIDER Y EL. USO DE LA MENTE

El lider que logra desarrollar la mente, pasa del mundo
de lo imposible al mundo de lo posible, desaparecen
las limitaciones; Porque para Dios no hay nada
imposible, la mente de Cristo nos convierte en un
terminal de computadora con acceso a la computadora
central de la sabiduria de Dios, lo cual nos permite
conocer y sacarle provecho a todo los principios y
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leyes que gobiernan el comportamiento de todas las
cosas visibles e invisibles.

Una cosa debe ser clara, no somos una mente, somos
un espiritu y tenemos una mente, la mente no es un
organo llamado cerebro, porque aun después de la
muerte cerebral usted poseerd la mente, el cerebro es la
maquina con la que operamos fisicamente,
(El1 Hardware) Y la mente es la suma de los
programas, (El Software) de acuerdo a los programas
que tenemos asi actuamos, lo unico que nos limita es la
limitacion del programa, fue por ello que el Apdstol
Pablo nos dijo que no nos conformaramos al
pensamiento tradicional reinante a nuestro alrededor,
dicho de otra forma; las limitaciones de los
programas con que opera el hombre en ignorancia,
sino que renovaramos nuestra mente (Programas),
cambiando nuestra manera de pensar para que asi
cambie nuestra manera de vivir, y de esta forma poder
comprobar el estilo de vida ideal y perfecto, Que es el
programa maestro, donde todo es posible cuyo limite
es Dios y nada mas, el problema es que no sabemos
usar correctamente nuestra mente.
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DIVISIONES DE LA MENTE

Mente Consciente 10%

Es como la memoria RAM, es la parte superficial de la
mente con la que trabajamos hasta que guardamos la
informacion en el disco duro o mente inconsciente.

Mente Inconsciente 90%

Es la memoria mas amplia de la mente donde se
codifica toda la informacion y se almacena para ser
usada cuando sea necesario, el ser humano guarda en
su disco duro toda la experiencia de su vida, lo que no
sabe es usar los comandos para buscar la informacion,
el no recordar algo no quiere decir que no esta en el
archivo, la mente inconsciente determina el 90% de
nuestro comportamiento, por eso el ser humano actiua
en forma automatica en la mayoria de las cosas que
hace, una vez que la accidn repetitiva se convierte en
un habito se archiva y se convierte en un programa
automatico que determina nuestro comportamiento de
manera inconsciente, nuestra mente es el conjunto
de programas que la componen, ademas tenemos la
posibilidad de accesar al programa de sabiduria central
de Dios a través del programa maestro j;Jesucristo; el
cual es motorizado por el Espiritu Santo quien es el
sistema operativo de Dios, vale destacar que los hijos
de Dios tienen habitando en su ser al Espiritu Santo
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quien capacita al lider para ser mejor en su desempefio
en la vida.

FUNCIONES DE LA MENTE

A)Memoria. B) Imaginacion.

La memoria es la habilidad de tocar la realidad del
pasado, la imaginacion es la habilidad de Pre-tocar la
realidad del futuro que queremos, ambas funciones
trabajan con la realidad, una pasada que no puede ser
cambiada y la otra futura la cual no esta determinada
aun, el problema consiste en que el hombre se ha
habituado a usar mas la memoria que la imaginacién
para construir su futuro, y dentro de este habito ha
programado su mente para revisar en la mayoria de los
casos la memoria negativa, esto es recordar los
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fracasos pasados mas que los éxitos del ayer, lo cual
afecta el estado emocional del presente limitando asi la
habilidad de imaginar éxito para el futuro, es por ello,
que el Sefior nos dice que para poder ver el reino de
Dios tenemos que ser como nifios, porque ellos
estan abiertos a la imaginacién mas que a la memoria,
y pueden visualizar lo que quieren en cualquier
momento, el problema con el adulto es que se han
programado negativamente alimentandose de
experiencias negativas constantemente, los grandes
inventores son como nifios en su imaginacion, no estan
limitados al ayer para construir el mafiana, los grandes
lideres son aquellos que han visto los puentes para
cruzar los abismos antes que fueran construidos, en
otras palabras, si usted espera ser un mejor lider va a
tener que invertir el uso de las funciones de su mente
dando prioridad a la imaginacion, este es el principal
elemento de la FE, todo lo que usted puede ver lo
tendrd, si no lo puede ver nunca se manifestara,
hariamos bien en escuchar las palabras del profeta
Isaias "No os acordéis de las cosas pasadas, no
traigadis a memoria las cosas antiguas, he aqui yo hago
cosa nueva, pronto saldra a la luz” el apdstol Pablo
hace un énfasis bien especifico de lo que dice Isaias
cuando dice: "Hermanos yo mismo no pretendo
haberlo ya alcanzado, pero una cosa hago: Olvidando
ciertamente lo que queda atras, y extendiéndome a lo
que esta adelante, prosigo a la meta”, como puede ver
Pablo prefiere usar la imaginacion al extenderse hacia
el futuro visualizando la meta y pone a un lado la
memoria olvidando el pasado, no se puede construir el

futuro con ladrillos del pasado, usted se preguntara:
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(Hay alguna forma provechosa de wusar Ila

memoria?, La respuesta es Si, siempre que revise el
archivo positivo de su memoria para buscar aquellas
experiencias donde usted obtuvo éxito, lo cual afectara
positivamente su estado emocional presente para
imaginar mejor el futuro, usted se dir4; si lo hice ayer,
mafiana también lo lograré, esto estimula la
imaginacion, pero la memoria de momentos de derrota
la extingue y lo sumerge en un estado depresivo al
pensar que si no pudo ayer tampoco lo lograra mafiana.
Yo particularmente he aprendido a guardar en un
archivo secreto los malos recuerdos, y luego he votado
la llave para no caer en la tentacion de ir a ellos, esto
es igual a enviar los archivos de malos recuerdos a la
papelera de reciclaje, por otra parte mantengo abierto
los archivos donde guardo los recuerdos de éxitos del
pasado, en realidad son mas los buenos momentos que
vivimos que los malos, pero tenemos el mal habito de
siempre recordar los malos, y lo que es peor, los
miramos con un lente de aumento para magnificarlos,
yo siempre recuerdo el final de un campeonato de
Béisbol donde participé, estdbamos perdiendo 4
carreras por 1 en la novena entrada, el Picher se
descontrolé y dio 3 bases por bolas seguidas después
de dos outs, me tocaba el turno al bate a mi, mis padres
estaban en las gradas viendo el partido, no muy
contentos con mi actuacion; Pues me habia ponchado 3
veces, pero el manager tuvo confianza en mi y me dejo
batear, yo era el cuarto bate, pero habia tenido una
mala tarde, pero me visualicé como el héroe y me
concentré en hacer una buena conexion, olvidandome
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de los 3 ponches anteriores, y al primer lanzamiento la
bate¢ por el jardin izquierdo, la bola se iba elevando
mientras el jardinero se trepaba en la cerca en un
esfuerzo inutil, el suefio se hizo realidad, bateé un
homeroom con las bases llenas cerrando la ultima
entrada, los dejamos en el terreno y pasé del fracaso al
estrellato, convirtiéndome en el héroe de la temporada,
ese batazo vali6 todo el campeonato, corri las bases
con tanta alegria, podia ver a mis padres y a todo el
equipo esperandome para saludarme y comenzar un
festejo maravilloso, mientras recuerdo esa escena
victoriosa del pasado revivo cada momento de ese dia
y me lleno de energia y me digo a mi mismo, si lo hice
ayer hoy también lo lograré, usted puede hacer lo
mismo, imaginese triunfando, teniendo €xito, logrando
su suefio, solo asi lo verd algin dia realizado, yo al
igual que usted puedo concentrarme en los tres
ponches anteriores al cuadrangular, pero he decidido
dejarlo atras y recordar sélo el vuela cerca, eso es lo
que hago, y eso es lo que hacen los lideres exitosos,
son creativos, usan mas la imaginacion. Usar la
memoria negativa estimula la depresién y aumenta el
estrés, (Qué hara usted?, lo que decida sera lo que
obtenga, Dios pone delante de usted la vida y la
muerte, la bendicion y la maldicidn, usted escoge, €1 1o
induce y le dice, escoge la vida para que vivas tu y tu
familia, usted es el unico responsable de su condicion
de vida actual, usted obtiene lo que quiere y manifiesta
lo que ve, como es el hombre en su pensamiento asi es
¢l, segun sus pensamientos asi es su vida, segln sea el
programa de su mente asi serd su estilo de vida,

cambie su manera de pensar y cambiara su manera
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de vivir, la solucion no esta en tener mas dinero o vivir
en otra geografia, el verdadero cambio s6lo es posible
cambiando la manera de pensar, si usted toma a un
cerdo, lo baiia, lo viste y lo mete dentro de un palacio
no lo cambia, cuando tenga la primera oportunidad
escapara y regresara al lodo, ;sabe porque?, en su
mente sigue siendo un cerdo, lo importante no es el
mapa fisico sino el mapa mental, segin sea el
programa de su mente asi serdn sus palabras, pueden
hablar palabras que construyan un mafnana mejor o
hablar palabras que destruyan cualquier Posibilidad de
un futuro mejor, "El poder de la vida y la muerte esta
en su boca”, con su boca da vida o engendra muerte,
esta es una ley o como la llamariamos en computacion
UN COMANDO restrictivo, que encierra todo
resultado posible dentro de un espacio limitado, bien lo
dijo Salomon; "Te has enlazado con las Palabras de tu
boca, y has quedado Preso en los dichos de tus
labios", usted nunca llegard mas lejos que los dichos
de su boca, estos determina ¢l limite, pero note que ¢l
limite es auto impuesto por usted mismo y no por
nadie mas, de alli la importancia del programa mental
con el que trabaja porque de acuerdo a ¢l seran los
resultados.

LA MENTE Y LAS IMAGENES

Su mente piensa imagenes no letras o palabras, cuando
yo digo casa, usted no ve en su mente la palabra
C A S A, usted visualiza la imagen de una casa, Dios
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dot6 al hombre con esta habilidad para que le sacara
provecho a la vida, de alli la importancia de imaginar,
usted solo piensa imagenes, ;Cual es el punto?, Muy
sencillo, usted puede escoger que imagen quiere
pensar, usted es libre para hacer esto, escoja la imagen
que quiere ver y proyéctela en su mente, hablela con su
boca y esta finalmente se manifestara en una realidad
fisica que todos podran ver y tocar, todo lo que se ve
fisicamente primero tuvo que verse en la mente por
medio de la imaginacidn, un lider sin imaginacidn es
un lider limitado que no llegara muy lejos.

EL USO CORRECTO DE LAS
FUNCIONES DE LA MENTE

Usaré un caso bastante conocido por todos para
mostrar un ejemplo claro del uso de las funciones
principales de la mente: la memoria y la imaginacion,
me refiero al gran rey David que vencio al gigante
Goliat, la pregunta inicial es;

.QUIEN ERA DAVID ANTES DE ENFRENTAR
A GOLIAT?

Y la respuesta es muy simple, era una persona
cualquiera como uno de nosotros, no tenia nada de
especial, a no ser su capacidad para usar la mente
correctamente en el momento preciso, cuando
analizamos detenidamente la historia observamos que
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era un hijo menospreciado aun por su padre, hecho que
se hace notorio cuando el profeta Samuel fue a casa de
Isai en busca de un rey, su padre no lo consider6 digno
y lo dejo cuidando las ovejas en el campo, si alguno
tiene un complejo de rechazo aqui tiene un ejemplo de
como vencerlo, David era so6lo el muchacho de los
mandados, y justamente haciendo un mandado se
encontrd con su gran oportunidad, cuando su padre lo
envid a llevarle la comida a sus otros hermanos que
estaban con Saul enfrentando a los Filisteos, esta era su
oportunidad y no la dejo pasar, cuando se presento ante
el rey Saul usé su memoria y recordé como en su labor
de pastor de ovejas ¢l con sus propias manos vencio a
leones y osos, observe cuidadosamente, ¢l recordo solo
los momentos de victoria y no los momentos de
derrota, yo estoy seguro que mas de una vez algin leon
u 0so lo hizo huir, pero €l no recordé eso, al igual que
yo no recordé mis 3 ponches, €l recordd cuando los
vencié al igual que yo recordé el homeroom,
JEntiende lo que le digo?, El us6 la memoria
positiva, esto le dio un estado de animo apropiado para
imaginar la posible victoria del futuro inmediato ante
Goliat, note como David dijo: Asi sera ese gigante en
mis manos, ¢l imagino que el gigante seria vencido, no
ignor6 su tamafio ni su fuerza, pero en vez de
concentrarse en la imposibilidad se concentrd en las
posibilidades y empez6 a imaginar como lo haria,
cuando uno se centra en una solucion, el como hacerlo
emerge en nuestra mente en forma natural, cuando
usted revisa el relato vera a David hablandole al
gigante y determinando con su boca como lo venceria

y cual seria su fin, es obvio que todo lo que David
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estaba hablando ya lo habia pensado (visualizado en
su mente), el uso6 la imaginaciéon, se vio lanzandole
una piedra entre cien y cien y como caia ante ¢€l, se
contempld corriendo y quitandole la espada a Goliat
para cortarle la cabeza, y finalmente se visualiz6 con la
cabeza en su mano exhibiéndola como trofeo, en otras
palabras, ¢l imaginé la victoria que queria, la habl6 con
su boca y accion6 de acuerdo a su programa mental, y
asi fue como un don nadie se convirtid6 en un gran
Rey, usted puede hacer lo mismo que David y triunfar
hoy.

Usted dira, es que Dios estaba con ¢l, y tiene razon;
;Pero acaso Dios no esta con usted ahora?. “El dijo
que estaria con usted todos los dias de la vida hasta el
fin del mundo”. Dios no estaba con David mas de lo
que esta hoy con usted, ademas usted disfruta de un
relacion mejor que la que tenia David, establecida
sobre mejores promesas, con un mejor fiador, en otras
palabras, usted tiene ventaja con relaciéon a David, la
unica limitacion es la que usted mismo se ha auto
impuesto, sea libre ahora mismo, levantase a derribar
los gigantes de su vida, use el programa maestro y
descubra que no hay nada imposible.
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EL LIDERY EL
ESTABLECIMIENTO DE METAS

Todo lider debe tener un blanco definido, es imposible
dar en el blanco cuando este no estd predeterminado de
antemano, la vision de futuro es lo que permite al lider
tener una estrategia coherente en el presente, sin vision
no hay mision; cuando el lider no sabe a donde va
cualquier carro lo lleva, y lo que es peor, nunca sabra
cuando llegue, no importa a donde porque no lo sabe,
un lider asi es movido en cualquier direccion al igual
que las hojas de los arboles son movidas por el viento,
serd una persona impredecible y sus seguidores nunca
sabran que hacer, porque su lider tampoco lo sabe, ya
lo dijo Jesus, un ciego guiando a otros ciegos
tropezaran y caeran, la funcion principal del lider es
dirigir, y para poder dirigir es necesario tener una
direccion definida, Pablo dijo "Prosigo a la meta” la
meta siempre estd delante de nosotros nunca detrés, es
imposible centrar nuestra Fe cuando no se apunta a una
direccidn especifica, algunas personas se auto engafian
al igual que un personaje de tiras comicas llamado
Charly Brown, el cual en una caricatura estaba
lanzando flechas a la ventura en diferentes direcciones
y luego iba con un pote de pintura y le dibujaba un
blanco alrededor de donde habia caido la flecha, para
asi tener la falsa sensacion de dar en el blanco; pero
esto sblo es posible en los dibujos animados y no en la
vida real, como lider usted no puede apuntar al vacio y
disparar a la ventura y luego decir que dio en el blanco,
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justificando asi su conducta mediocre, eso es un
autoengafio, no esta bien que otros te engafien y menos
que tu mismo te engaies, para dar en el blanco este
debe existir de antemano, debe ser visible y estar
delante de nosotros, so6lo asi podemos apuntar en una
direccidon y saber si vamos bien o mal, so6lo asi
podremos dirigir a otros con ¢€xito.

Yo nunca seguiria a una persona que no sabe lo que
quiere ni a donde va, si ese es el caso suyo, abandone
de inmediato a este lider, camine al lado de personas
con sentido de destino y no con lideres vagabundos
que van por la vida como un barco sin brijula que se
desplaza de un lugar a otro sin rumbo fijo, nunca sabe
si van o vienen, este tipo de lider generalmente es
carismatico y posee un magnetismo personal especial,
pero al mismo tiempo son los reyes de la
improvisacion, no planifican casi nada y la inica forma
de justificar su desacierto es decir que esa es la
voluntad de Dios, siempre giran en circulos viciosos
sin destino seguro, todo porque no tienen un blanco
definido, andan a tientas esperando dar en el blanco
por casualidad, cuando una persona me dice que no
sabe que hacer y me pregunta ;Qué debo hacer?, Le

respondo; NADA, cuando uno no sabe que hacer lo
138



YO SOY UN NEGOCIO

mejor es no hacer nada hasta averiguar con claridad lo
que se debe hacer, un buen lider sabe que hacer y lo
hace, sabe lo que no debe hacer y no lo hace, pero es
una locura hacer algo cuando no se sabe que hacer,
porque en tal caso se estaria adivinando, lo cual seria
como jugar a la loteria para ver si la pego y me gano el
premio gordo, en el liderato no se dirige por azar.

LLA MUERTE DE LOS SUENOS

No hay razén para vivir cuando no se tiene suefios, la
peor muerte no es la muerte fisica sino la muerte de los
suefos (los anhelos), sin metas en la vida no hay
combustible para vivir, no importa si usted tiene un
carro full equipo, si no tiene gasolina no ird a ninguna
parte, sin un blanco en la vida dejamos de vivir para
solo existir ocupando espacio y tiempo siendo estériles
como aquella higuera que Jesus maldijo porque no
tenia frutos, el dijo: ;Para que inutiliza la tierra?, asi
es la persona sin metas, vive de balde su vida y no es
productiva sino una carga para otros, se la pasa toda la
vida quejandose, se convierte en victima del sistema y
espera que un milagro le cambie su vida, pero ese
milagro nunca vendrd a menos que abrase una vision
definida que le de sentido de destino y le devuelva las
ganas de vivir, todo en la vida tiene sentido cuando hay
un blanco definido, usted se imagina un juego de
Basketball donde no hay una cesta para lanzar la
pelota, o un juego de futbol donde no hay una porteria
donde meter el gol, sin duda no habria quien jugara
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estos juegos y menos quien los fuera a ver, lo Unico
que hace que esos jugadores den el maximo dentro de
la cancha es porque hay un blanco definido, lo Uinico
que mantiene la emocion de los fanaticos es la espera
de ver a los jugadores acertar el blanco para celebrarlo.
Cuando uno tiene un blanco especifico saca fuerzas de
la debilidad, les contaré una historia para ilustrar lo
que digo; este es un obrero que trabajo 10 horas muy
duras en su trabajo y llegd a su casa cansado y sin
deseos de hacer nada, su anhelo era dormir y recuperar
las fuerzas perdidas, por su mente sélo pasaba una
ducha con agua caliente, unos masajes de su esposa y
una merecida siesta, cuando de repente repico el
teléfono y un amigo le recordd que esa noche se jugaba
la final del juego de bowling y lo estaban esperando
porque ¢l es la estrella, de repente en su mente
aparecid el blanco, 10 pines al final de la pista, y a
medida que visualizaba su meta la energia empezé a
correr por todo su cuerpo, le dijo a su amigo que lo
esperara que ya iba de camino, y se marcho a jugar a
los bolos 3 horas mas haciendo un esfuerzo quizés
mayor que el de su propio trabajo, ;Qué hace que este
hombre tan cansado tenga energias para jugar 3
horas mas y después ir a celebrar?, La respuesta es
muy simple, el blanco definido, "Los pines", si no
hubiera 10 pines al final de la pista nadie jugaria a los
bolos, no tiene sentido lanzar una bola tan pesada al
vacio sin proposito alguno, ;/se puede imaginar a un
pitcher lanzar méas de 100 lanzamientos en un juego sin
esperar lanzar streak y vencer a los bateadores?, La
verdad es que todo en la vida carece de sentido si no

hay una meta definida, yo no habria escrito este libro si
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no hubiera creido que alguien como usted lo leeria, yo
no escribo libros para guardarlos, yo escribo libros con
el anhelo de que millares de personas lo lean y
transformen sus vidas a causa de ellos, el que usted lo
este leyendo es una muestra del cumplimiento de mi
meta, si lo esta leyendo ciertamente he dado en el
blanco.

LA IMPORTANCIA DEL TIEMPO EN EL
LOGRO DE LA META

Las metas deben tener un tiempo especifico para ser
cumplidas y se deben tener por escrito y en lugar
visible para alimentar el suefio diariamente, los suefios
son como plantas, se deben regar y cultivar para
finalmente obtener lo que esperamos, ademas se deben
cuidar como a un nifio en el vientre de su madre hasta
que nazca, la madre se alimenta para alimentar al nifio,
sin darse cuenta que intentando sostener al nifio el nifio
la sostiene a ella, asi de poderosos son los suefios, te
sostienen y te dan una razon para vivir.

Cuando hablo de limite de tiempo, quiero decir que no
puedes estar embarazado toda tu vida, hay un tiempo
limite para todo embarazo, después de ello debe ocurrir
el nacimiento, asi deben ser las metas, deben estar
limitadas a un tiempo especifico, no tendria sentido
embarazarse de un nifio que nunca nacerd o no
sabemos si nacerd, debe haber un dia para su
nacimiento, asi el objetivo debe tener un dia para su
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cumplimiento, se imagina a un blanco al que le apunto
toda la vida pero nunca le disparo, los juegos sin
limites de tiempo, toda meta verdadera tiene un tiempo
de cumplimiento, cuando usted revisa por ejemplo el
juego de Basketball notard que todo esta reglamentado
por el tiempo y que solo tiene valor la jugada si se
logra dentro del tiempo fijado, ejemplo: cuando se saca
el balon por la ralla final el jugador tiene 5 segundos
para hacerlo, si no lo hace pierde el saque y le dan el
balon al otro equipo, después de sacado tiene 10
segundos para cruzar la mitad de la cancha y 24
segundos para hacer un disparo a la cesta, si la cesta no
se logra dentro de este tiempo no es valida, y
finalmente el juego tiene un limite de tiempo para
determinar quien gand, asi son las metas s6lo tienen
valor si se logran en el tiempo fijado, usted no puede
establecer una meta en forma indefinida y decir algun
dia se cumplira, cuando Dios quiera, tiene que fijar el
tiempo cuando espera que se cumpla, sélo asi tendra
verdadero valor.

Un avion tiene que despegar antes de que se le acabe la
pista, porque si no lo hace se estrella, entendiendo que
hay metas a corto, mediano y a largo plazo, pero aun
asi deben estar definidas en el tiempo, a no ser que esté
trabajando en una meta que tiene su cumplimiento en
otra generacion, pero aun asi debe estar definida en el
tiempo, Jesiis mismo vino en el tiempo fijado ni antes
ni después, y durante su vida le dio un valor especial al
tiempo, €l tenia un tiempo fijado para cada cosa, por
eso le dijo a su madre, mi tiempo no ha llegado atn,
pero cuando el tiempo llegd actio de acuerdo a la

meta fijada, si su meta no tiene un tiempo fijado para
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su cumplimiento, su estrategia no serd efectiva ni
coherente, la imprecision estard al orden del dia y nada
podra evaluarse, las excusas seran la mejor forma de
explicarlo todo, no queremos eso, un buen lider no da
excusas, asume responsabilidad.

EL ENEMIGO DEL ESTABLECIMIENTO
DE METAS.

Algunos lideres cuando tienen demasiadas opciones no
son especificos y le dan vueltas a las cosas sin tomar
decisiones definidas, pero cuando se estd en la parte
mas angosta del embudo no hay opcién y se tiene que
decidir, a veces Dios tiene que dejarnos sin opciones
para que podamos decidir lo que es realmente vital e
importante, se cuenta la historia de una ranita que cayo
en un hueco de la carretera y vino, un gato, un conejo y
un perro y le dijeron: ;Qué pas6 ranita? ;No piensas
salir del hueco? Y ella respondid: no puedo, en algin
momento lo intentaré pero no s¢ cuando, por ahora me
voy a quedar descansando, sus amigos le dijeron;
siendo que vas a estar un buen rato en el hueco,
nosotros te vamos a buscar comida, y apenas ellos
habian dado media vuelta, la ranita salt6 y les callo
justo detras a sus compaiieros, ellos asombrados le
preguntaron; ;no dijiste que no podias?, Y ella le dijo,
dije que no podia pero pude, ellos le preguntaron;
(Qué te hizo poder? La ranita dijo: venia un camion
derecho al hueco, creo que ya lo entendid, cuando no
hay opciones, uno puede porque puede, pero no
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tenemos que quedarnos sin opciones para tomar
decisiones definidas y establecer metas correctas,
lamentablemente la mayoria de las personas solo
cambian bajo situaciones terminales y algunas ni aun
asi lo hacen.

TRES FORMAS DE CAMBIAR
EN LA VIDA

1.- Cuando estamos cansados o aburridos de algo.

2.- Cuando tocamos fondo como el hijo prodigo.

3.- Cuando nos damos cuenta que podemos
cambiar, esta es la mejor forma de tomar

una decision para cambiar y no cuando
las circunstancias nos obligan.
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LIDERES COMODOS.

Hay lideres que estan mas cémodos con los antiguos
problemas que con las nuevas soluciones, este tipo de
lider se conforma, se amolda y se resigna a la situacion
de tal manera que juega a lo seguro y dice; mejor es un
malo conocido que bueno por conocer, no arriesgan
nada, construyen su nido comodo y esperan que todo
venga al nido y no se atreven a dar un salto fuera del
mismo, porque su seguridad estda en su nido de
resignacion, yo lo llamaré el nido de la mediocridad,
“lo mejor de lo peor, lo peor de lo mejor”, les
relataré muy a propdsito de los nidos, lo que hace
mama aguila con sus aguilitas, cuando llega el
tiempo de volar, ella empieza a quitarle la comodidad
al nido para que sus aguilitas se empiecen a sentir
incomodas con la esperanza de que ellos salten del
nido e intenten volar, pero desafortunadamente la
mayoria no lo hace, debido a que se han acostumbrado
tanto a la comodidad del nido donde mama los
alimenta que no ven la razon para dar un salto al vacio
y experimentar algo que nunca antes han hecho, volar,
pero la ley de la naturaleza demanda que ellos vuelen,
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si tienen alas deben volar, si no vuelan deben morir,
este es un principio real, todo lo que no expresa la
naturaleza de su creacion esta proximo a morir, por
eso muchos lideres desaparecen prematuramente y de
repente, se niegan a expresar el proposito para el cual
Dios los cre6 y se quedan en sus nidos comodos y
llenos de mediocridad, ;sabes lo que hace mama
Aguila?, Literalmente tira a sus hijos al vacio para que
ellos intenten volar, ella los recoge antes de estrellarse
hasta dos veces, pero a la tercera si no vuelan los deja
morir, generalmente al tercer intento ya las agilitas
descubren que sus alas sirven para volar y lo intentan
logrando volar como se supone que lo hagan, vale
resaltar que ellos lo hacen porque ya no tienen otra
opcion, mama estd actuando con seriedad y firmeza y
saben que si no lo hacen morirdn irremediablemente,
asi que lo intentan y lo logran, asi también el lider
nunca sabrd de lo que es capaz de hacer hasta que no
sale del nido de su comodidad y de un salto al vacio,
créame usted tiene alas de aguila y de seguro volara
muy alto, a veces Dios nos deja sin opcion para que
descubramos que fuimos creados para la excelencia,
arriésguese, deje lo bueno por lo mejor, abandone lo
mejor por lo mas excelente y finalmente olvide lo
excelente por lo que es mas excelente, ""Siempre hay
algo mejor", pero nunca lo sabra si no vuela del nido
en busca de las alturas, animese, hoy puede ser ese dia,
salte y descubra que “El Cielo no es el Limite”
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LA DECISION EQUIVOCADA

Para establecer metas, hay que tomar decisiones, pero
hay un sin numeros de lideres que pudiendo prefieren
ver a otros lograr metas, esto es lo que yo he llamado
en otro capitulo POTENCIAL; en otras palabras, son
un desperdicio viviente que pudiendo ser protagonistas
deciden ser espectadores y ver a otros ganar las
medallas de la vida mientras ellos contemplan la
escena, les contaré otra historia que ilustra tristemente
esta realidad; un padre tenia dos hijas que desde muy
pequenias aprendieron a nadar en igual capacidad, una
de ellas decidi6 competir y se convirtid en una
ganadora de medallas, un dia su padre queriendo
animar a su otra hija, compré el periédico donde en
primera plana resefiaban la noticia deportiva donde su
hermana habia ganado tres medallas, el padre le mostro
el periddico a su hija que estaba frente al televisor
comiendo galletas y tomando chocolate y le dijo;
JHija, a ti no te gustaria ganar medallas como tu
hermana?, Ella respondid; si, pero prefiero comer
galletas, tomar chocolate y ver television; esa es la
triste realidad de mucha gente, puede salir a ganar las
medallas de su vida, pero prefieren perder el tiempo en
otras cosas, mi estimado lector quiero decirle algo,
nadie puede correr tu carrera y ganar tus medallas,
solo tu, no te conformes con ver a otros ganar sus
medallas, no desperdicies tu vida, no hagas como esta
nifia, no seas indiferente, hay mucho mas para ti,
quizas no te guste andar por las ramas porque hay
cierto riesgo, pero so6lo alli se encuentran los frutos,

levantate y busca tu trofeo, establece tus metas y no
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descanses hasta alcanzarlas, sin metas la vida no tiene
sentido, una vez que alcances tu meta establece otra
mayor, no hay limites, el cielo no es el limite, todo es
posible para el que cree, Dios cree en ti, ;jporqué no
habrias de creer tu también? recuerda: “Dios no
patrocina fracasos”, Dios todo lo hace excelente, el te
hizo a ti y planifico una vida llena de victoria para ti,
no la rechaces, te haré¢ la misma pregunta que le hizo
ese padre a su hija ;| No te gustaria ganar medallas a
ti también?, espero que tu decision sea inteligente, nos
vemos en la carrera de la vida, s6lo ganan medallas los
que corren.
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CLAVES PARA APROVECHAR MEJOR

EL TIEMPO.

Nunca trabajes con personas que no usan reloj esta es
una sefial clara de que esas personas no valoran el
tiempo, si no valoran su tiempo tampoco valoran el
tuyo. El regalo mas valioso que Dios le ha dado al
hombre es el tiempo, lo bueno de este regalo es que a
todos nos dieron la misma cantidad, 24 horas todos los
dias, la diferencia entre un millonario y un mendigo es
lo que cada uno hace con su tiempo, en el mundo del
éxito la moneda es el tiempo y tu crecimiento
depende de lo que haces con €l.

.QUE HACEMOS CON EL TIEMPO?

Lo perdemos, Lo usamos mal o Lo vendemos, Tu no
necesitas dinero, tu tienes algo que traera el dinero
hacia ti, tienes tiempo, te buscas a alguien que tiene
dinero y negocias, le vendes tu tiempo y recibes a
cambio dinero, Jesus dijo; “vende lo que tienes”, este
es el secreto del éxito, vender tu tiempo, esto es cosa
de sabios, todo lo que tu necesitas lo obtienes
intercambiando tu tiempo, todo lo que no tienes es
porque no has estado dispuesto a invertir tu tiempo en
ello, por ejemplo; para obtener un cuerpo esbelto se
requiere una inversion de tiempo, lo mismo es para
obtener mejores ingresos, mejor salud, una casa limpia,
mas excelencia, en fin, todo lo que quieras depende de

cuanto tiempo le dediques, la gente quiere cosas
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magicas sin inversion de tiempo alguno, no se engaiie,
no es posible, solo aquello que se obtiene con una
inversion de tiempo se valora, nos gratifica y nos da
crecimiento personal.

EL FUTURO DE UN HOMBRE ESTA
DETERMINADOPOR SU FORMA DE
ADMINISTRAR EL TIEMPO.

El doctor Mike Murdock dice que nuestra vida es
como un tren sobre unas vias que pueden conducirnos
a ciudades de éxito, cada dia Dios nos da 24 vagones
de oro que representan las 24 horas del dia, lo que tu
cargas en esos 24 vagones determina la rapidez con la
que te mueves a las ciudades de éxito en tu vida. Si tu
no decides que debe ocurrir en esas 24 horas, alguien
lo decidird por ti, eso es lo que le pasa a la mayoria de
la gente, viven para cumplir las expectativas de tiempo
que otro determiné para ellos, no puedes levantarte en
la mafana y preguntar ;Qué sera lo que me espera el
dia de hoy? No, te levantas y decides que quieres que
pase en el dia de hoy, no permitas que otros decidan
como usaras tu tiempo, esa es tu responsabilidad, no
puedes usar el tiempo de otros, pero no le permitas a
otros usar tu tiempo a menos que sea un buen negocio
para ti, en una oportunidad un amigo me ensefio una
leccidn de sabiduria que me ha servido de mucho hasta
el dia de hoy, yo le estaba conociendo y le dije; Yo
solo deseo ser tu amigo sin interés alguno, ¢l me dijo;
de esa forma no quiero una relacion contigo, fue muy
claro cuando me enfatizd, yo tendré una relacion
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contigo interesada y conveniente donde ambos
ganemos, de otra forma estaremos haciendo un mal
negocio y seria un desperdicio de nuestro tiempo, es
una gran verdad, toda relacion tiene que ser
productiva, los buenos lideres no pasan tiempo con la
gente, invierten tiempo en la gente, esa es la diferencia
entre un lider de una gran corporacion y el lider de una
pequenia Iglesia, usted no puede conseguir al lider de la
corporacion en cualquier horario, tiene que hacer una
cita; pero al pastor lo consigue a toda hora, al punto de
cambiarle su horario como quiera y todo esto se hace a
nombre de humildad, algunos piensan mal de las
personas que programan su tiempo y le dan citas a la
gente; dicen; si es pedante, /quién se cree que es? Y
cosas por el estilo, pero la verdad es otra, todo buen
lider valora su tiempo y no permite que otros se lo
hagan perder, sabe que el tiempo es su moneda de
éxito y sélo lo invierte en forma productiva, llene su
agenda con prioridades, no siga usando mal el tiempo,
no sea como Moisés que queria hacerlo todo, delegue a
otros la mayoria de las tareas rutinarias y usted
dediquese a lo que realmente es vital e importante s6lo
asi sera un lider efectivo.

Le sugiero revisar la ley 20/80 para establecer
prioridades, de seguro le ayudard a invertir mejor su
tiempo, Jesus valoré mucho su tiempo, tenia un tiempo
para cada cosa, la mayoria del tiempo lo invirtio en
sus discipulos y la intimidad con Dios y no con las
multitudes como algunos creen, ¢l vino a lo suyo, sabia
lo que queria y se invirtio en ello.
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ENEMIGOS DE LOS SUENOS

Las personas que no tienen ninguna meta son unos
asesinos de los suefios de otros, ellos no valoran el
tiempo, como ellos no tienen nada que hacer creen que
todo el mundo es como ellos, su oficio predilecto es
matar el tiempo, son homicidas del éxito, no se junte
con ellos, de ser posible huya de ellos son perjudiciales
para la salud del lider, esta gente va a las casas de las
personas sin previo aviso, y cuando llaman por
teléfono dicen; no tenia nada que hacer y te llamé¢, yo
en su lugar cuelgo ese tipo de llamadas, si no tiene
nada que hacer no me llame a mi, yo si tengo que hacer
y no le permito a otros que maten mi tiempo, ellos
tienen libertad para desperdiciar su propio tiempo pero
no el mio, nunca me cito con alguien solo para comer,
tiene que haber algo mas importante que ingerir
alimentos en esa reunion; Yo ingiero alimentos todos
los dias, asi que si nos vamos a ver tiene que haber un
proposito mas alld de s6lo comer, nunca hago un
compromiso abstracto, como por ejemplo; nos vemos
mafana, nos vemos en la tarde, Yo hago citas
especificas con la gente, nos vemos mafnana a las 2:00
PM. en la oficina, tenemos 1 hora disponible, es por
eso que mi secretaria lleva la agenda, ella lo hace muy
especifico, sabe que a la siguiente hora hay otra
responsabilidad, claro que siempre puede ocurrir algo
imprevisto que cambie las cosas, pero eso es la
excepcion y no la regla, un buen lider no es un
accidente y no vive permanentemente de imprevistos,
planifica todo lo que hace y hace todo lo que

planifica, eso lo hace productivo en todo lo que hace.
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CLAVES PARA APROVECHAR 4) Lea libros de gente que ya invirti6 mucho tiempo
MEJOR EL TIEMPO. en descubrir lo que usted busca y capitalice al

maximo su tiempo.

1) Use reloj y maquina contestadora.
5) Decida leer solo aquello que necesita, no gaste el

2) No sea el lider de todos, sea el lider de los lideres tiempo leyendo de todo, sobre todo si no les es
que trabajan con usted y a través de ellos llegue a util.
todos.
6) Definale a las personas que estan a su alrededor lo
3) Use su mente creativamente y no como memoria, que quiere por escrito, como dice el dicho: ;NO
usted preguntara: ;Como puedo hacer esto?. LO DIGA ESCRIBALO!.

7) Oiga cassettes de buenos conferenciantes.

8) Cuando no sabe que hacer, haga sélo lo que sabe y
posteriormente invierta el tiempo en aprender lo
que necesita.

(LA MENTE, AGENTE CREATIVO
O ARCHIVO?

Cuando las personas usan su mente sélo como
memoria se sobrecargan y no dejan espacio para la

» Documente cada pensamiento. creatividad, la que so6lo es posible a través de la
= Escribalo todo. imaginacion; Si yo tengo un archivo de todo no
= @Gravelo en cassettes. necesito llevarlo a la memoria de mi mente, eso me
* Cuando hable por teléfono escribalo todo y no lo deja libre para crear y para aprovechar las
deje ha la memoria, es un error usar la mente oportunidades a mi alrededor, es mejor negocio
excesivamente en la funcion de memoria, porque invertir el tiempo para crear que para recordar.

limita tu capacidad creativa.
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ES MEJOR UN LAPIZ AFILADO QUE UNA

MENTE LARGA.

.CUAL ES EL BENEFICIO DE PLANIFICAR EL
TIEMPO?

La ansiedad se va.

El estrés se va.

La depresion se va.

Somos mas efectivos en todo lo que hacemos.

Nos queda mas tiempo libre para dedicarlo a la
familia.

Somos mas productivos.

Somos mejores lideres.

OTROS LIBROS DEL. AUTOR
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Todo es un Negocio.

La Vida es un Negocio.

El Reino de Dios es un Negocio..

El Secreto de los dos Hombres mas Ricos y
Exitosos de todos los tiempos.

Cualquiera puede ser un Lider.

El Ultimo Reino Mundial.

La Sexualidad un Regalo de Dios.

El Matrimonio y los Problemas Conyugales.
El Noviazgo de Exito.

El Plan Maestro de la Abundancia.
(Préxima Publicacion)

Los Mandamientos de Prosperidad.
(Préxima Publicacion)

El Empresario Espiritual.

(Préxima Publicacion)

El Lider fuera de lo Comun.

(Préxima Publicacion)

Muchas de las herramientas principales del libro de

mayor venta TODO ES UN NEGOCIO se
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publican como libros de bolsillo, para facilitar el

acceso a temas puntuales a todo el mundo,
adquiéralos en su libreria de confianza hoy
mismo, y regale sabiduria para el éxito a todos

sus amigos:

La Base para el Crecimiento.
El Don de los Grandes.

La Clave de los Triunfadores.

S

La Llave que abre la puerta del Aumento en

tu vida.

ACERCA DEL AUTOR
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Miguel Angel Ledn es casado y padre
de dos hermosos hijos. Hombre de
negocios, experto en  desarrollo
humano, orientador familiar durante 18
anos, fundador del “Centro de
Desarrollo Integral 30007, wuna
institucion especializada en desarrollo
personal, productividad, calidad, cambio de paradigma,
y en especial; la formacion de liderazgo de excelencia,
presidente  ejecutivo del Grupo Empresarial
Kingdom, una sociedad financiera dedicada a la
promocidén y capacitacion de emprendedores y a la
creacion de empresas, Vicepresidente de CVM
(Compaiiia Venezolana de Motores), autor de 14
libros, conocido como un dindmico motivador, quien
constantemente es invitado como conferenciante a
diversos eventos nacionales e internacionales, ademas
es Teologo, fundador del “Centro Cristiano de la
Ciudad Internacional” en Venezuela, director de la
red mundial de liderato “Ministerio Apostolico
Internacional”. En fin, es un destacado maestro y un
discipulo permanente, por lo cual no tenemos la menor
duda de que este libro enriquecerd su vida y sera una
verdadera bendicion para usted, su familia y los
negocios.
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